
 
 
 
 
 

 

FACULTAD DE CIENCIAS ECONÓMICAS Y DE NEGOCIOS 

ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD 

PORTADA 

TESIS 

 
“RELACIÓN ENTRE EL GASTO DE CAPITAL Y RENTABILIDAD 

FINANCIERA DE LA EMPRESA CORPORACIÓN & GRUPO 

EMPRESARIAL E.I.R.L. DURANTE EL 

PERIODO 2020 – 2023” 

 

PARA OPTAR EL TÍTULO PROFESIONAL DE 

CONTADOR PÚBLICO 

 

PRESENTADO POR: 

LRIMARK LAZO ZATALAYA 

JEFFERSON PEREIRA PEREZ 

 

 

ASESOR: 

CPC. OTTO RUÍZ PAREDES, Mag. 

 

 

IQUITOS, PERÚ 

 

 

2025 



ii 

ACTA DE SUSTENTACIÓN 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



iii 

JURADO Y ASESOR 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



iv 

RESULTADO DEL INFORME DE SIMILITUD 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



v 

DEDICATORIA 

 

Dedico esta tesis a un gran amigo José Santino Tenorio Hurtado, por estar 

siempre presente, por creer en mí, por motivarme e incentivarme con sus 

palabras, por impulsarme a ser mejor, gracias por ser parte de este proceso, 

he encontrado por primera vez lo que realmente es el significado de la palabra 

amistad, eres un apoyo increíble y un amigo incondicional. 

 

Lrimark Lazo Zatalaya 

 

Dedico esta Tesis a mi amada madre Bertha Luz, cuyo trabajo y esfuerzo 

formaron en mí buenos sentimientos, hábitos y valores, iluminando mi sendero 

con su amor de madre, por ser faro en mi travesía y modelo a seguir, este éxito 

es también el suyo, un vivo reflejo de un eterno ciclo de aprendizaje y evolución 

que compartimos, recordándome siempre de dónde vengo y a dónde quiero 

llegar, viendo el futuro con mucha esperanza. 

A mis tíos Julio, Jorge, Edwin y Eyner, cuyas historias dejan marcas indelebles 

en mi vida, en cada recuerdo compartido y lección transmitida, por cumplir rol 

de padres cuando más lo necesitaba y hacer de mí, un ciudadano de bien, en 

ello encuentro la verdadera riqueza que han fortalecido mi arduo caminar. 

 

Jefferson Pereira Pérez 

 

 

 

 

 

 

 



vi 

AGRADECIMIENTO 

 

 

Agradezco primeramente a Dios por brindarme el valor, la fortaleza y la salud 

para seguir cumpliendo mis metas de ser un gran profesional, a mi madre por 

su apoyo emocional e incondicional en todo este proceso de superación. 

 

Lrimark Lazo Zatalaya 

 

El principal agradecimiento a Dios, quién me ha guiado y me ha dado la 

fortaleza para seguir adelante. A mi madre por su comprensión y apoyo 

incondicional durante todo este proceso de superación personal y profesional. 

Finalmente, agradezco a todas las personas que, de una u otra forma, 

contribuyeron con su tiempo, conocimientos y esfuerzos para hacer posible la 

culminación de esta tesis. 

 

Jefferson Pereira Pérez 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



vii 

ÍNDICE GENERAL 

 

Pág. 
 

 

PORTADA ................................................................................................................... i 

ACTA DE SUSTENTACIÓN ........................................................................................ ii 

JURADO Y ASESOR ................................................................................................. iii 

RESULTADO DEL INFORME DE SIMILITUD............................................................ iv 

DEDICATORIA ........................................................................................................... v 

AGRADECIMIENTO .................................................................................................. vi 

ÍNDICE GENERAL .................................................................................................... vii 

ÍNDICE DE TABLAS .................................................................................................. ix 

ÍNDICE DE GRÁFICOS .............................................................................................. x 

RESUMEN ................................................................................................................. xi 

ABSTRACT ............................................................................................................... xii 

INTRODUCCIÓN ....................................................................................................... 1 

CAPÍTULO I: MARCO TEÓRICO .............................................................................. 5 

1.1. Antecedentes .................................................................................................... 5 

1.2. Bases teóricas .................................................................................................. 9 

1.3. Definición de términos básicos .........................................................................20 

CAPÍTULO II: HIPÓTESIS Y VARIABLES ...............................................................23 

2.1. Formulación de la hipótesis ................................................................................23 

2.2. Variables y su operacionalización. .....................................................................23 

CAPÍTULO III: METODOLOGÍA ...............................................................................27 

3.1 Tipo y diseño de la investigación .....................................................................27 

3.2  Población y muestra ........................................................................................29 

3.3  Técnicas y procedimientos de recolección de datos. .......................................30 

3.4  Procesamiento y análisis de los datos .............................................................33 

3.5  Aspectos éticos ................................................................................................35 



viii 

CAPÍTULO IV: RESULTADOS .................................................................................36 

CAPÍTULO V: DISCUSIÓN DE LOS RESULTADOS ...............................................71 

CAPÍTULO VI: CONCLUSIONES.............................................................................75 

CAPÍTULO VII: RECOMENDACIONES ...................................................................78 

CAPÍTULO VIII: FUENTES DE INFORMACION ......................................................80 

ANEXOS .................................................................................................................... 1 

1. Matriz de consistencia ........................................................................................ - 2 - 

2. Instrumento de Recolección de Datos. ............................................................... - 3 - 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



ix 

ÍNDICE DE TABLAS 
 

 
Pág.  

 

 

Tabla N° 1: Tabla de operacionalización de variables 26 

Tabla N° 2: Estadísticas del Monto Total de CapEx. 39 

Tabla N° 3: Estadísticas del CapEx como % de Ventas. 42 

Tabla N° 4: Estadísticas del CapEx por Unidad de Producción. 45 

Tabla N° 5: Estadísticas del CapEx por Activo Fijo. 48 

Tabla N° 6: Estadísticas del ROE (%). 51 

Tabla N° 7: Estadísticas del ROA (%). 54 

Tabla N° 8: Estadísticas del Margen de Beneficio Neto (%). 57 

Tabla N° 9: Estadísticas del Margen EBITDA (%). 60 

Tabla Nº 10: Correlación Spearman para la hipótesis general. 62 

Tabla Nº 11: Correlación Spearman para la hipótesis especifica 1. 64 

Tabla Nº 12: Correlación Spearman para la hipótesis especifica 2. 66 

Tabla Nº 13: Correlación Spearman para la hipótesis especifica 3. 68 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



x 

ÍNDICE DE GRÁFICOS 

 

Pág.  
 

 
Gráfico N° 1: Distribución de la variable Monto Total de CapEx. 39 

Gráfico N° 2: Distribución de la variable CapEx como % de Ventas. 42 

Gráfico N° 3: Distribución de la variable CapEx por Unidad de Producción. 45 

Gráfico N° 4: Distribución de la variable CapEx por Activo Fijo. 48 

Gráfico N° 5: Distribución de la variable ROE (%). 51 

Gráfico N° 6: Distribución de la variable ROA (%). 54 

Gráfico N° 7: Distribución de la variable Margen de Beneficio Neto (%). 58 

Gráfico N° 8: Distribución de la variable Margen EBITDA (%). 61 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



xi 

RESUMEN 

 
 

Esta investigación analiza la relación entre el gasto de capital y la rentabilidad 

financiera de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L durante el período 2020 

- 2023. A través de un enfoque cuantitativo, se emplearon indicadores 

financieros como el Retorno sobre el Capital (ROE), Retorno sobre los Activos 

(ROA), Margen de Beneficio Neto y Margen EBITDA para evaluar el impacto 

de la inversión en activos fijos sobre la rentabilidad de la empresa. La 

metodología incluyó la aplicación de la correlación de Spearman, permitiendo 

medir el grado de asociación entre las variables sin asumir una relación lineal. 

Los resultados evidenciaron una correlación positiva pero moderada entre el 

gasto de capital y la rentabilidad financiera, lo que indica que las inversiones en 

activos fijos influyen en el desempeño de la empresa, pero no de manera 

exclusiva. Se halló una baja relación entre el CapEx y el ROA, lo que sugiere 

que el uso eficiente de los activos es más relevante que el monto total de la 

inversión. Asimismo, la relación entre el gasto de capital y el Margen EBITDA 

fue mínima, lo que resalta la importancia de la gestión operativa. Estos 

hallazgos sugieren que Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L debe 

optimizar su estrategia de inversión en capital, enfocándose en la eficiencia 

operativa y financiera para maximizar su rentabilidad. 

 
 
Palabras Clave: Gasto de capital, Rentabilidad financiera, CapEx, Eficiencia 

operativa, Gestión financiera. 
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ABSTRACT 

 
 
This research analyzes the relationship between capital expenditure (CapEx) 

and financial profitability in Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L during the 

period 2020 - 2023. Using a quantitative approach, financial indicators such as 

Return on Equity (ROE), Return on Assets (ROA), Net Profit Margin, and 

EBITDA Margin were employed to assess the impact of fixed asset investments 

on the company's profitability. The methodology included the application of 

Spearman’s correlation, allowing for the measurement of associations between 

variables without assuming a strictly linear relationship. The results revealed a 

moderate positive correlation between capital expenditure and financial 

profitability, indicating that investments in fixed assets influence the company's 

performance but are not the sole determinant. A weak relationship between 

CapEx and ROA was found, suggesting that the efficient use of assets is more 

critical than the total amount invested. Additionally, the correlation between 

capital expenditure and EBITDA Margin was minimal, highlighting the 

importance of operational management in financial performance. These findings 

suggest that Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L should optimize its 

capital investment strategy, focusing on operational and financial efficiency to 

maximize profitability and ensure sustainable growth. 

 
 
Keywords: Capital expenditure, financial profitability, CapEx, Operational 

efficiency, financial management. 
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INTRODUCCIÓN 

 

 

En los últimos años, las economías han transitado por un periodo de cambios 

acelerados. Transformaciones tecnológicas, alteraciones en los patrones de 

consumo y fluctuaciones en los mercados financieros han redefinido el 

panorama competitivo. En este contexto, las empresas se ven obligadas a 

tomar decisiones estratégicas que les permitan mantenerse a flote y, más aún, 

prosperar en escenarios inciertos. Uno de los aspectos más determinantes en 

este proceso es la administración del gasto de capital, ya que las inversiones 

en activos fijos pueden impulsar el crecimiento y la competitividad, pero, al 

mismo tiempo, pueden comprometer la liquidez y afectar la rentabilidad. 

 

En este escenario se ubica Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, una 

empresa que, desde su fundación en la década del 2010, ha logrado una 

expansión considerable, diversificando su oferta y consolidando su presencia 

en el mercado. No obstante, el crecimiento no ha estado exento de desafíos. 

Entre 2020 y 2023, la empresa realizó inversiones sustanciales en 

infraestructura, tecnología y capacidad productiva, decisiones que, si bien son 

clave para la modernización operativa, también han incrementado sus costos 

fijos y la presión financiera. Aquí surge la gran interrogante: ¿estas 

inversiones han generado el retorno esperado en términos de rentabilidad o 

han afectado negativamente la estructura financiera de la empresa? 

 

El periodo analizado, 2020 - 2023, estuvo marcado por un contexto 

macroeconómico de alta volatilidad. La pandemia de COVID-19 alteró las 

dinámicas económicas a nivel global, provocando disrupciones en las 
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cadenas de suministro, cambios abruptos en la demanda de los consumidores 

y un clima de incertidumbre financiera sin precedentes. Empresas en proceso 

de expansión, como Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, tuvieron que 

enfrentar el desafío de mantener su competitividad en un entorno donde las 

condiciones económicas y las oportunidades de mercado se transformaban 

constantemente. En este escenario, la empresa no solo tuvo que gestionar 

sus inversiones de capital, sino también evaluar su impacto en la rentabilidad 

financiera para evitar desequilibrios que pudieran comprometer su 

sostenibilidad a largo plazo. 

 

Este estudio aborda precisamente esta problemática. La relación entre el 

gasto de capital y la rentabilidad financiera es un tema de interés tanto para 

la academia como para la gestión empresarial, ya que permite entender los 

efectos de las decisiones de inversión en el desempeño financiero. La 

investigación se enfoca en identificar si las inversiones realizadas por 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L han generado los resultados 

esperados en términos de ROA (Return on Assets) y ROE (Return on Equity), 

o si, por el contrario, han introducido costos que han deteriorado la rentabilidad 

de la empresa. 

 

Desde un punto de vista académico, la presente investigación contribuye al 

entendimiento de cómo las empresas toman decisiones de inversión en 

entornos de incertidumbre, proporcionando evidencia empírica sobre la 

eficiencia del gasto de capital y su impacto en la rentabilidad. Se busca 

responder a interrogantes clave, como: ¿Existe una relación positiva entre el 

gasto de capital y la rentabilidad financiera de la empresa? ¿Cuál es el umbral 
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óptimo de inversión para maximizar la rentabilidad sin comprometer la 

estabilidad financiera? 

 

A nivel empírico, el análisis de datos financieros de la empresa permitirá 

identificar tendencias y patrones que podrían ser extrapolables a otras 

compañías con estructuras similares. Al observar el desempeño de 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L en un entorno económico dinámico, 

se podrá establecer si las estrategias de inversión adoptadas fueron efectivas 

o si es necesario replantear la forma en que la empresa gestiona sus activos 

de capital. 

 

Finalmente, desde una perspectiva económica y de gestión empresarial, la 

investigación ofrece implicaciones relevantes para la toma de decisiones 

estratégicas. La rentabilidad financiera es un factor determinante en la 

sostenibilidad de cualquier negocio, y comprender cómo influyen las 

inversiones de capital en su evolución puede ser clave para optimizar los 

recursos. Empresas que destinan grandes sumas a la modernización sin un 

análisis detallado pueden enfrentar problemas de liquidez y rentabilidad a 

corto plazo, mientras que aquellas que logran equilibrar adecuadamente su 

gasto de capital pueden potenciar su competitividad y asegurar un crecimiento 

sostenible. 

 

Esta investigación no solo tiene relevancia para Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L, sino que también aporta conocimientos aplicables a otras 

empresas que enfrentan decisiones similares. En un entorno económico cada 

vez más complejo, donde la eficiencia en el uso del capital es crucial, 
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comprender la relación entre inversión y rentabilidad se vuelve una 

herramienta esencial para la estrategia empresarial y la formulación de 

políticas económicas. 
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CAPÍTULO I: MARCO TEÓRICO 

 

1.1. Antecedentes 

 

 

En 2022, se publicó una investigación que investigó la influencia del 

financiamiento en la rentabilidad de la Unidad Minera Toro Blanco 2-H de la 

empresa Necalufas SAC. La metodología empleada incluyó la recopilación de 

datos sobre ventas, factores macroeconómicos, costos de deuda, y costos de 

producción para evaluar los flujos de caja e indicadores de rentabilidad. El 

objetivo principal fue determinar cómo el financiamiento influye en la 

rentabilidad a través de la inversión en CAPEX y CAPEX Sustaining para 

reducir el OPEX e incrementar la producción. 

 

La investigación determinó determinó que el financiamiento permitió aumentar 

la capacidad de producción de la mina de 4 toneladas por día a 25 toneladas 

por día, lo que redujo el costo de minado de 40 US$/ton a 32.69 US$/ton y el 

costo de planta por volumen de tratamiento de 46.07 US$/ton a 43.51 US$/ton. 

La inversión total ascendió a 524,067.04 dólares. Además, la estructura de 

capital se optimizó con un 40% de capital propio y un 60% de capital de 

terceros. 

 

La investigación concluyó que el financiamiento tuvo un impacto positivo en la 

rentabilidad de la Unidad Minera Toro Blanco. Los resultados indicaron un 

Valor Actual Neto (VAN) financiero de 1,103,925.91 dólares, un índice de 

beneficio/costo (B/C) de 1.44, una Tasa Interna de Retorno (TIR) del 343.60% 

y un periodo de recuperación de 0.89 años, con una tasa de rentabilidad 

exigida del 11.02%, representando el costo de oportunidad del capital. Estos 
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hallazgos sugieren que la estructura de financiamiento utilizada fue efectiva 

para aumentar la rentabilidad de la operación minera (Castillón, 2022). 

 

En 2021, se publicó una investigación que investigó la relación entre el costo 

de capital y la rentabilidad en la empresa Serbalazo Empresa de Servicios 

Generales S.A.C., ubicada en Huancayo. La metodología utilizada fue 

cuantitativa y descriptiva, con un enfoque en la recopilación de datos a través 

de encuestas dirigidas a socios y trabajadores de la empresa. El objetivo 

principal fue evaluar cómo el costo de capital influye en la rentabilidad de las 

inversiones realizadas por la empresa, específicamente en el sector de 

transporte. 

 

La investigación determinó que el costo de capital es un factor crucial en la 

evaluación de las inversiones a corto plazo de la empresa, afectando 

directamente su rentabilidad. Se encontró que una adecuada gestión del costo 

de capital y una correcta toma de decisiones sobre futuras inversiones pueden 

mantener el valor de mercado de la empresa constante y mejorar su 

rentabilidad. Además, el estudio reveló que optimizar los recursos y mejorar 

los servicios brindados por la empresa son esenciales para aumentar la 

rentabilidad de los ingresos generados por cada unidad de transporte. 

 

La investigación concluyó que una gestión efectiva del costo de capital y la 

optimización de las inversiones son fundamentales para maximizar la 

rentabilidad de la empresa Serbalazo S.A.C. Esto implica tomar decisiones 

informadas sobre el financiamiento y la inversión, así como asegurar que los 

ingresos obtenidos superen los costos asociados con el capital invertido. Los 
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resultados subrayan la importancia de una planificación financiera sólida y una 

estrategia de inversión bien definida para el éxito a largo plazo en el mercado 

(Bendezú & Quispe, 2021). 

 

En 2021, se publicó una investigación que investigó la incidencia de la 

administración del capital de trabajo en la rentabilidad de la empresa 

AGUJETAS STORE en Tarapoto durante 2019. La metodología empleada fue 

de tipo aplicada, con un diseño no experimental de corte longitudinal y un 

enfoque correlacional-causal. La población de estudio incluyó los procesos de 

administración del capital de trabajo de la empresa y sus estados financieros. 

El objetivo principal fue determinar cómo la administración del capital de 

trabajo influye en la rentabilidad de la empresa. 

 

La investigación determinó que una deficiente administración del capital de 

trabajo tuvo una incidencia negativa en la rentabilidad de AGUJETAS STORE. 

Esto se debió al incremento de los gastos generados por la empresa, lo que 

resultó en una disminución del capital de trabajo, particularmente en 

mercaderías, afectando negativamente las posibles ventas. 

 

La investigación concluyó que una gestión ineficaz del capital de trabajo 

puede llevar a una disminución significativa en la rentabilidad de una empresa. 

En el caso de AGUJETAS STORE, la administración inadecuada del capital 

de trabajo, especialmente en la gestión de mercaderías, contribuyó a 

aumentar los costos y reducir las oportunidades de venta, subrayando la 

necesidad de una mejor planificación y control financiero para optimizar los 

recursos y mejorar los resultados financieros (Fasanando y Delgado, 2021). 
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En 2020, se publicó una investigación que investigó la gestión del capital de 

trabajo para incrementar la rentabilidad en una empresa comercial de 

productos agroquímicos en Lima durante 2018. La metodología empleada 

combinó enfoques cuantitativos y cualitativos, aplicando un enfoque mixto 

proyectivo con nivel comprensivo. Se utilizaron técnicas como entrevistas y 

análisis documental, con una guía de entrevista en línea y fichas de análisis 

de registros documentales como instrumentos de recolección de datos. Las 

unidades informantes incluyeron a tres participantes de la empresa. Los datos 

recopilados fueron procesados mediante triangulación con el software Atlas.ti 

8. El objetivo principal fue proponer una gestión del capital de trabajo eficiente 

para incrementar la rentabilidad de la empresa. 

 

La investigación determinó que la empresa no contaba con una gestión 

eficiente del capital de trabajo, lo cual resultó en una baja rentabilidad y un 

exceso de liquidez ociosa. También se identificó una falta de control sobre los 

gastos y costos, lo que afectaba negativamente la rentabilidad financiera de 

la empresa. 

 

La investigación concluyó que una gestión ineficiente del capital de trabajo 

puede llevar a una baja rentabilidad y a una subutilización de los recursos 

disponibles. Se propuso una gestión del capital de trabajo que incluyera la 

reducción progresiva de los costos de ventas y gastos operativos para 

optimizar el uso de los recursos de la empresa. Estas medidas buscan mejorar 

la rentabilidad financiera y asegurar un manejo más efectivo del capital de 

trabajo (Condori, 2020). 
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1.2. Bases teóricas 

 

Bases teóricas del gasto en capital. 

El concepto de gasto en capital es fundamental en el campo de la economía 

y la administración financiera, siendo crucial para entender cómo las 

empresas toman decisiones sobre la asignación de recursos a largo plazo. 

Este tipo de gasto se refiere a las inversiones en activos fijos, como 

maquinaria, edificios, tecnología e infraestructura, que se espera proporcionen 

beneficios económicos futuros durante un periodo prolongado. Las teorías 

económicas y financieras han desarrollado diversos enfoques para analizar y 

entender la naturaleza, los determinantes y los efectos del gasto en capital. 

 

Uno de los marcos teóricos clave para entender el gasto en capital es la Teoría 

de la Firma, que examina cómo las empresas toman decisiones para 

maximizar su valor. Según esta teoría, las empresas deciden invertir en capital 

cuando el valor presente neto (VPN) de los flujos de efectivo esperados de la 

inversión es positivo, es decir, cuando los beneficios esperados superan los 

costos (Modigliani & Miller, 1958). Esta perspectiva enfatiza la importancia de 

considerar tanto los costos de inversión iniciales como los retornos futuros en 

el análisis de decisiones de inversión. 

 

Además, la Teoría del Ciclo de Vida del Capital sugiere que las decisiones de 

inversión de capital están influenciadas por el ciclo de vida de los activos y la 

empresa. En las etapas iniciales de crecimiento, las empresas tienden a 

invertir significativamente en capital para expandir sus operaciones y ganar 

cuota de mercado. A medida que la empresa madura, el enfoque puede 
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cambiar hacia la optimización de la eficiencia operativa y la renovación de 

activos existentes para mantener la competitividad (Jorgenson, 1963). Este 

enfoque destaca cómo las estrategias de inversión de capital pueden 

evolucionar con el tiempo en respuesta a cambios en la posición de mercado 

y las condiciones internas de la empresa. 

 

Por otro lado, la Teoría de la Inversión en el Capital Humano plantea que, 

además de la inversión en activos físicos, las empresas deben considerar la 

inversión en capacitación y desarrollo del personal como un componente 

crítico del gasto en capital. Esta teoría, desarrollada por Becker (1964), 

argumenta que la formación y el desarrollo del personal pueden aumentar la 

productividad y la innovación dentro de la empresa, lo que a su vez mejora la 

rentabilidad a largo plazo. Este enfoque subraya la importancia de una visión 

integral del gasto en capital que incluya tanto activos tangibles como 

intangibles. 

 

La Teoría de la Agencia también proporciona un marco útil para analizar el 

gasto en capital, destacando los conflictos de intereses que pueden surgir 

entre los propietarios de la empresa (accionistas) y sus gestores. Jensen y 

Meckling (1976) proponen que los gestores pueden tener incentivos para 

realizar inversiones en capital que no maximicen necesariamente el valor para 

los accionistas, especialmente si tales inversiones aumentan el tamaño de la 

empresa o sus recursos bajo gestión. Esta perspectiva pone de relieve la 

necesidad de mecanismos de gobernanza eficaces para alinear los intereses 

de los gestores con los de los propietarios y asegurar que las decisiones de 

inversión sean beneficiosas para la empresa en su conjunto. 
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Además, la Teoría del Costo de Capital es esencial para comprender cómo 

las empresas evalúan las oportunidades de inversión en capital. Esta teoría 

sugiere que las empresas deben considerar el costo de capital, que es el 

retorno mínimo que los inversionistas esperan por proporcionar capital a la 

empresa. El costo de capital actúa como una tasa de descuento en la 

evaluación de proyectos de inversión, y es influenciado por factores como el 

riesgo percibido del proyecto y las condiciones del mercado financiero 

(Brealey, Myers & Allen, 2011). Una adecuada estimación del costo de capital 

es crucial para tomar decisiones de inversión que maximicen el valor para los 

accionistas. 

 

Además de las teorías previamente mencionadas, existen otras perspectivas 

teóricas que enriquecen la comprensión del gasto en capital en el contexto 

empresarial. Estas teorías abordan diferentes aspectos del proceso de 

inversión, desde la incertidumbre y el riesgo hasta la capacidad de las 

empresas para innovar y adaptarse al entorno cambiante. 

 

La teoría de la irreversibilidad de la inversión, desarrollada por autores como 

Arrow (1968) y Dixit y Pindyck (1994), enfatiza la importancia de la 

irreversibilidad y el riesgo en las decisiones de inversión en capital. Según 

esta teoría, muchas inversiones de capital son parcialmente irreversibles; una 

vez que una empresa invierte en activos específicos, es difícil recuperar el 

gasto inicial, especialmente si los activos pierden valor o se vuelven obsoletos. 

Esta irreversibilidad introduce una opción de espera valiosa: en un entorno 

incierto, las empresas pueden optar por posponer la inversión hasta que se 

disponga de más información. Esta teoría subraya la necesidad de considerar 
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la flexibilidad y la gestión del riesgo en la planificación de inversiones en 

capital. 

 

La teoría de los recursos y capacidades, también conocida como la teoría 

basada en los recursos (RBV), sugiere que las empresas obtienen una ventaja 

competitiva sostenida al poseer recursos y capacidades únicos que son 

valiosos, raros, inimitables y no sustituibles (Barney, 1991). En este contexto, 

las inversiones en capital no solo se ven como una forma de aumentar la 

capacidad productiva, sino también como un medio para desarrollar 

capacidades distintivas, como la innovación tecnológica o la eficiencia 

operativa, que pueden ser difíciles de replicar por los competidores. Esta 

teoría enfatiza la importancia de la calidad de las inversiones en capital, en 

lugar de la cantidad, como un determinante clave de la competitividad y la 

rentabilidad a largo plazo. 

 

Penrose (1959) en su obra "The Theory of the Growth of the Firm" plantea que 

el crecimiento empresarial está impulsado por la capacidad de la empresa 

para identificar y explotar oportunidades de inversión rentables. Esta teoría 

sugiere que las empresas no solo invierten en respuesta a la demanda del 

mercado, sino también para desarrollar nuevas capacidades y explorar 

nuevos mercados. Las inversiones en capital se consideran un medio para 

facilitar este crecimiento, proporcionando los recursos necesarios para 

ampliar las operaciones y mejorar la oferta de productos. Esta perspectiva 

subraya la importancia del gasto en capital como un motor de crecimiento 

estratégico y no simplemente como un gasto operativo. 
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La teoría de la innovación de Joseph Schumpeter, conocida como la 

"destrucción creativa", argumenta que la innovación es el motor central del 

progreso económico y del cambio en la estructura de los mercados. Según 

Schumpeter (1942), las inversiones en capital son esenciales para el proceso 

de innovación, ya que permiten a las empresas desarrollar nuevos productos, 

procesos y tecnologías que pueden revolucionar industrias enteras. Esta 

teoría destaca la dualidad de las inversiones en capital: mientras que estas 

inversiones pueden ser costosas y arriesgadas, también son necesarias para 

que las empresas mantengan su competitividad y continúen creciendo en un 

mercado en evolución. 

 

La teoría del financiamiento de la inversión, relacionada con la estructura de 

capital de la empresa, examina cómo las fuentes de financiamiento influyen 

en las decisiones de inversión en capital. Myers y Majluf (1984) sugieren que 

la información asimétrica entre los inversores y la administración puede 

afectar la capacidad de la empresa para financiar nuevas inversiones. En 

particular, las empresas pueden preferir financiar nuevas inversiones con 

recursos internos antes que con deuda o capital externo debido a los costos 

de emisión y el riesgo percibido. Esta teoría resalta la interdependencia entre 

las decisiones de financiamiento y las de inversión, y cómo estas pueden 

impactar el gasto de capital y la estrategia de crecimiento de la empresa. 

 

Estas teorías proporcionan un marco robusto para entender las diversas 

facetas del gasto en capital en las empresas. Desde la gestión del riesgo y la 

irreversibilidad hasta la innovación y el crecimiento estratégico, estas 

perspectivas ofrecen una visión integral de cómo y por qué las empresas 
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invierten en capital, y cómo estas decisiones afectan su rentabilidad y 

competitividad a largo plazo. Al aplicar estos conceptos teóricos a la 

investigación sobre Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, se puede 

obtener una comprensión más completa de los factores que influyen en sus 

decisiones de inversión y los impactos de estas en su desempeño financiero. 

 

Bases Teóricas de la Rentabilidad Financiera. 

 

La rentabilidad financiera es un concepto central en la economía y la 

administración de empresas, que se refiere a la capacidad de una empresa 

para generar beneficios a partir de sus activos y capital invertido. Este 

concepto no solo mide la eficiencia con la que una empresa utiliza sus 

recursos, sino que también sirve como un indicador crucial del desempeño 

financiero y de la viabilidad económica a largo plazo. Las teorías que explican 

la rentabilidad financiera abordan diversos factores, desde la gestión de 

costos y precios hasta la optimización del uso de activos y la estructura de 

capital. 

 

Una de las teorías fundamentales en este campo es la Teoría de la 

Maximización del Valor para los Accionistas. Esta teoría sostiene que el 

objetivo principal de una empresa es maximizar el valor para sus accionistas, 

lo cual se refleja en un aumento del precio de las acciones y, por ende, en la 

rentabilidad financiera. Según Jensen (2001), las empresas deben tomar 

decisiones estratégicas que incrementen los flujos de caja futuros, ajustados 

por el costo del capital. Esto implica no solo la gestión eficiente de costos y la 

optimización de ingresos, sino también una adecuada planificación de 
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inversiones que generen retornos superiores al costo de los recursos 

empleados. 

 

La Teoría del Flujo de Caja Descontado es otro marco teórico crucial para 

entender la rentabilidad financiera. Esta teoría, que se utiliza comúnmente en 

la valoración de empresas y proyectos, se basa en la idea de que el valor de 

una empresa o de un proyecto es igual al valor presente de sus flujos de caja 

futuros. La rentabilidad financiera, en este contexto, se mide por la capacidad 

de la empresa para generar flujos de caja libres positivos y crecientes a lo 

largo del tiempo (Damodaran, 2002). La aplicación de esta teoría requiere una 

estimación precisa de los flujos de caja futuros y una determinación adecuada 

del costo de capital, que actúa como la tasa de descuento. 

 

Otra perspectiva importante es la Teoría del Costo de Agencia, que se enfoca 

en los conflictos de intereses entre los gestores de la empresa (agentes) y sus 

propietarios o accionistas (principales). Jensen y Meckling (1976) argumentan 

que estos conflictos pueden llevar a decisiones que no maximicen la 

rentabilidad financiera, como la asignación de recursos a proyectos menos 

rentables o el consumo de beneficios por parte de los gestores. Para mitigar 

estos problemas, la teoría sugiere la implementación de mecanismos de 

control y alineación de intereses, como la remuneración basada en el 

rendimiento o la participación en el capital por parte de los gestores. 

 

La Teoría de la Estructura de Capital, propuesta por Modigliani y Miller (1958), 

también es esencial para comprender la rentabilidad financiera. Según esta 

teoría, en un mercado perfecto y sin impuestos, la estructura de capital de una 
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empresa (es decir, la mezcla de deuda y capital propio) no afecta su valor 

total. Sin embargo, en la realidad, los impuestos, los costos de quiebra y otros 

factores hacen que la estructura de capital tenga un impacto significativo en 

la rentabilidad financiera. En particular, el uso de deuda puede aumentar la 

rentabilidad sobre el capital propio (ROE) debido al efecto de apalancamiento, 

aunque también aumenta el riesgo financiero de la empresa. 

 

Además, la Teoría de los Mercados Eficientes, formulada por Fama (1970), 

plantea que los precios de las acciones reflejan toda la información disponible, 

lo que implica que las empresas no pueden obtener retornos anormalmente 

altos de manera consistente simplemente manipulando su estructura 

financiera. Sin embargo, esta teoría ha sido cuestionada por la existencia de 

anomalías de mercado y por evidencia de que las empresas pueden influir en 

su valoración a través de estrategias de comunicación y divulgación de 

información. 

 

La Teoría de la Competencia Imperfecta también ofrece una perspectiva 

valiosa sobre la rentabilidad financiera. Según esta teoría, las empresas en 

mercados imperfectamente competitivos pueden obtener rentabilidades 

superiores a las normales debido a la existencia de barreras de entrada, poder 

de mercado y diferenciación de productos (Porter, 1980). Esto sugiere que la 

rentabilidad financiera de una empresa no solo depende de su eficiencia 

operativa, sino también de su capacidad para crear y mantener ventajas 

competitivas sostenibles. 
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Por último, la Teoría del Crecimiento de los Dividendos, también conocida 

como el Modelo de Descuento de Dividendos, sugiere que el valor de una 

empresa y, por extensión, su rentabilidad financiera, está determinado por su 

capacidad para pagar dividendos crecientes a lo largo del tiempo (Gordon, 

1962). Este enfoque se centra en la distribución de beneficios a los accionistas 

como un indicador clave de la rentabilidad y la salud financiera de una 

empresa. 

 

Además de las teorías previamente mencionadas, existen otras perspectivas 

teóricas que enriquecen el entendimiento de la rentabilidad financiera, 

abarcando desde el análisis del entorno competitivo hasta las estrategias 

internas de gestión y optimización de recursos. 

 

La teoría de la ventaja competitiva, desarrollada por Michael Porter (1985), 

sostiene que las empresas pueden alcanzar una rentabilidad superior 

mediante la obtención de una ventaja competitiva en el mercado. Esta ventaja 

puede derivarse de costos más bajos (liderazgo en costos) o de la capacidad 

de diferenciar sus productos o servicios de los de los competidores 

(diferenciación). Las empresas que logran una ventaja competitiva pueden 

generar mayores márgenes de beneficio y, por tanto, una mayor rentabilidad 

financiera. Porter argumenta que esta ventaja debe ser sostenible a largo 

plazo, lo cual implica que la empresa debe poseer recursos y capacidades 

que sean difíciles de imitar por los competidores. 

 

La sostenibilidad de la rentabilidad es un concepto clave en finanzas 

corporativas, que se refiere a la capacidad de una empresa para mantener su 



18 
 

rentabilidad a lo largo del tiempo. Esto está relacionado con la teoría del ciclo 

de vida de la empresa, que sugiere que las empresas experimentan diferentes 

fases de crecimiento, madurez y declive, y que sus estrategias de rentabilidad 

deben adaptarse en consecuencia (Lev, 1969). Durante las fases de 

crecimiento, la rentabilidad puede ser alta debido a la expansión de mercado 

y a la innovación, mientras que, en la fase de madurez, las empresas deben 

centrarse en la eficiencia operativa y en la gestión de costos para mantener la 

rentabilidad. 

 

La teoría de la rentabilidad ajustada por riesgo considera que la rentabilidad 

financiera de una empresa debe ser evaluada no solo en términos absolutos, 

sino también en relación con el riesgo asumido para generarla. Esta teoría se 

basa en conceptos del mercado de capitales, como el Capital Asset Pricing 

Model (CAPM), que establece una relación entre el riesgo sistemático de un 

activo y su rendimiento esperado (Sharpe, 1964). Según esta teoría, los 

inversores esperan una rentabilidad mayor de las inversiones que conllevan 

un riesgo más alto. En el contexto empresarial, esto implica que las decisiones 

de inversión y las estrategias de negocio deben considerar tanto los 

potenciales retornos como los riesgos asociados. 

 

La teoría de la competencia basada en recursos (RBV) es un enfoque que 

examina cómo los recursos internos de una empresa, como las capacidades 

tecnológicas, el capital humano y los activos intangibles, contribuyen a su 

rentabilidad (Barney, 1991). Esta teoría argumenta que la heterogeneidad de 

los recursos entre las empresas es una fuente de ventaja competitiva y, por lo 

tanto, de rentabilidad sostenida. Los recursos que son valiosos, raros, 
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inimitables y no sustituibles permiten a las empresas implementar estrategias 

que otras no pueden replicar fácilmente, lo que resulta en una rentabilidad 

superior. 

 

La gestión estratégica de costos es un enfoque teórico que se centra en la 

optimización de los costos para mejorar la rentabilidad. Kaplan y Cooper 

(1998) desarrollaron el concepto de costos basados en actividades (ABC), que 

permite a las empresas identificar y gestionar los costos asociados con las 

actividades específicas que consumen recursos. Este enfoque ayuda a las 

empresas a mejorar su eficiencia operativa y a reducir costos innecesarios, lo 

que a su vez incrementa la rentabilidad. Además, la gestión de costos 

estratégicos no solo se trata de reducir gastos, sino de alinear la estructura de 

costos con la estrategia de negocio para maximizar el valor. 

 

La teoría del Valor Económico Agregado (EVA) se enfoca en la creación de 

valor económico como una medida de la rentabilidad financiera. EVA es una 

medida de desempeño financiero que calcula el valor creado por la empresa 

después de deducir el costo del capital de los beneficios operativos netos 

después de impuestos (NOPAT) (Stewart, 1991). Esta medida proporciona 

una evaluación más precisa de la rentabilidad al considerar el costo de 

oportunidad del capital utilizado. Una empresa es considerada rentable en 

términos económicos si su EVA es positivo, lo que indica que está generando 

más valor del que consume en términos de capital. 

 

Estas teorías proporcionan un marco amplio y multifacético para analizar la 

rentabilidad financiera, incorporando tanto factores internos como externos 
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que influyen en la capacidad de una empresa para generar beneficios. Al 

aplicar estas teorías a la investigación sobre Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L, se pueden identificar las estrategias y los recursos que 

contribuyen a su rentabilidad y cómo estos pueden ser optimizados para 

mejorar su desempeño financiero. 

1.3. Definición de términos básicos 

 

 

1. Activo Fijo: Bienes tangibles de larga duración que se utilizan en 

las operaciones de una empresa, como edificios, maquinaria y 

equipos. Estos activos no están destinados a la venta y se utilizan 

para la producción de bienes o servicios (Warren, Reeve, & 

Duchac, 2018). 

 

2. Apalancamiento Financiero: Uso de deuda para financiar la 

adquisición de activos con la expectativa de que los ingresos 

obtenidos superen los costos del financiamiento, aumentando así 

la rentabilidad sobre el capital propio (Brealey, Myers, & Allen, 

2011). 

 
3. Capital Propio: Fondos aportados por los accionistas o propietarios 

de una empresa, que representan la participación de estos en el 

patrimonio neto de la compañía (Brigham & Ehrhardt, 2017). 

 
4. Costo de Capital: Tasa de retorno requerida que una empresa debe 

obtener para satisfacer las expectativas de sus inversores y 

acreedores. Es una combinación ponderada del costo de la deuda 

y del capital propio (Ross, Westerfield, & Jaffe, 2019). 
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5. Depreciación: Proceso de asignar el costo de un activo fijo a lo largo 

de su vida útil. Este gasto contable refleja la disminución del valor 

de los activos debido al uso y al desgaste (Horngren, Datar, & 

Rajan, 2015). 

 
6. Dividendos: Parte de las ganancias de una empresa que se 

distribuye a los accionistas, usualmente en forma de pagos en 

efectivo o acciones adicionales (Brealey, Myers, & Allen, 2011). 

 
7. Flujo de Caja: Movimiento de efectivo hacia y desde una empresa, 

que se utiliza para medir su liquidez y capacidad para generar 

ingresos operativos. Los flujos de caja pueden clasificarse en 

operativos, de inversión y de financiamiento (Damodaran, 2012). 

 
8. Inversión de Capital: Gastos realizados para adquirir activos fijos o 

mejorar los existentes con el objetivo de aumentar la capacidad 

productiva de una empresa y generar beneficios futuros (Ross, 

Westerfield, & Jaffe, 2019). 

 
9. Margen de Beneficio Neto: Indicador financiero que muestra el 

porcentaje de ingresos que se convierte en beneficio neto, después 

de deducir todos los costos y gastos. Es una medida de la 

rentabilidad de una empresa (Horngren, Datar, & Rajan, 2015). 

 
10. Patrimonio Neto: Valor residual de los activos de una empresa 

después de deducir todos sus pasivos. Representa el interés de los 

propietarios en la empresa (Warren, Reeve, & Duchac, 2018). 
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11. Retorno sobre el Activo (ROA): Medida de rentabilidad que indica 

la eficiencia de una empresa en el uso de sus activos para generar 

beneficios. Se calcula dividiendo el beneficio neto por los activos 

totales (Brigham & Ehrhardt, 2017). 

 
12. Retorno sobre el Capital Propio (ROE): Indicador de rentabilidad 

que mide el rendimiento de los fondos propios invertidos en la 

empresa. Se calcula dividiendo el beneficio neto por el capital 

propio (Ross, Westerfield, & Jaffe, 2019). 

 
13. Riesgo Financiero: Probabilidad de que una empresa no pueda 

cumplir con sus obligaciones financieras debido a una estructura 

de capital inadecuada o a la variabilidad en los ingresos (Brealey, 

Myers, & Allen, 2011). 

 
14. Valor Presente Neto (VPN): Técnica de evaluación de inversiones 

que calcula la diferencia entre el valor presente de los flujos de caja 

futuros de una inversión y el costo inicial de la inversión. Un VPN 

positivo indica que la inversión es rentable (Damodaran, 2012). 

 
15. Volatilidad: Medida de la variabilidad de los precios o valores de un 

activo financiero. Alta volatilidad indica un mayor riesgo y una 

mayor posibilidad de fluctuaciones significativas en el valor 

(Sharpe, Alexander, & Bailey, 1999). 
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CAPÍTULO II: HIPÓTESIS Y VARIABLES 

 

2.1. Formulación de la hipótesis 

 

Hipótesis General: 

Existe una relación directa entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera 

de la empresa Corporación & Grupo empresarial E.I.R.L durante el periodo 

2020 - 2023. 

 

Hipótesis específicas: 

1. Existe una relación directa entre el monto total de CapEx y el 

Retorno sobre el Capital (ROE) de la empresa Corporación & 

Grupo empresarial E.I.R.L durante el periodo 2020 - 2023. 

2. Existe una relación directa entre el CapEx como porcentaje de 

ventas y el Margen de Beneficio Neto de la empresa Corporación 

& Grupo empresarial E.I.R.L durante el periodo 2020 - 2023. 

3. Existe una relación directa entre el gasto de capital y el Retorno 

sobre Activos (ROA) de la empresa Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el periodo 2020 - 2023. 

 

2.2. Variables y su operacionalización. 

 

➢ Variables 

a) Gasto de capital (CapEx). 

b) Rentabilidad. 
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➢ Definición conceptual. 

 

a) Gasto de Capital (CapEx): El gasto de capital, o CapEx (Capital 

Expenditures), se refiere a los fondos utilizados por una empresa 

para adquirir, mejorar o mantener activos físicos como 

propiedades, instalaciones y equipos. Este tipo de gasto es 

esencial para expandir la capacidad productiva y mejorar la 

eficiencia operativa, y se considera una inversión a largo plazo en 

la infraestructura de la empresa (Brealey, Myers, & Allen, 2019). 

 

b) Rentabilidad: La rentabilidad es una medida del rendimiento 

financiero de una empresa, que indica la capacidad de generar 

ganancias a partir de los ingresos o el capital invertido. Se puede 

expresar a través de diferentes indicadores financieros, como el 

retorno sobre el capital (ROE) y el retorno sobre activos (ROA), y 

es una métrica clave para evaluar la eficiencia y la viabilidad 

económica de una empresa (Brigham & Houston, 2012). 

 

➢ Definición operacional. 

 

a) Variable 1 (V1): Gasto de capital (CapEx). 

b) Variable 2 (V2): Rentabilidad. 

 

➢ Indicadores. 

• Indicadores de Gasto de Capital. 

• Monto Total de CapEx: El total del gasto de capital realizado 

en un periodo específico, generalmente reportado en los 

estados financieros de la empresa. 
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• CapEx como Porcentaje de Ventas: Este indicador muestra 

qué proporción de las ventas de la empresa se reinvierte en 

gastos de capital. Se calcula dividiendo el gasto de capital 

total por las ventas totales y multiplicando por 100 para 

obtener un porcentaje. 

• CapEx por Unidad de Producción: Mide el gasto de capital por 

cada unidad producida, lo cual es útil para industrias con 

procesos de producción intensivos en capital. 

• CapEx por Activo Fijo: Esta ratio se calcula dividiendo el 

gasto de capital por los activos fijos totales de la empresa. 

Indica cuánto se está invirtiendo en comparación con el valor 

total de los activos fijos 

• Indicadores de Rentabilidad. 

• Retorno sobre el Capital (ROE): Indica la rentabilidad 

generada por la empresa en relación con el capital aportado 

por los accionistas. Se calcula como el ingreso neto dividido 

por el patrimonio neto. 

• Retorno sobre Activos (ROA): Mide la eficiencia con la que 

una empresa utiliza sus activos para generar beneficios. Se 

calcula dividiendo el ingreso neto por los activos totales. 

• Margen de Beneficio Neto: Representa el porcentaje de 

ingresos que se convierte en beneficio neto. Se calcula como 

el ingreso neto dividido por los ingresos totales. 

• Margen de EBITDA: Indica la rentabilidad operativa de una 

empresa antes de intereses, impuestos, depreciación y 
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amortización. Se calcula dividiendo el EBITDA (ganancias 

antes de intereses, impuestos, depreciación y amortización) 

por los ingresos totales. 

 

➢ Índices (Ítem). 

a) Índices de los indicadores del gasto de Capital: 

- Creciente. 

- Constante. 

- Decreciente. 

b) Índices de los indicadores de rentabilidad: 

- Creciente. 

- Constante. 

- Decreciente. 

 

➢ Instrumento. 

 

En este proyecto de investigación, se empleó la ficha de registro de 

datos como herramienta principal para la recolección de 

información. Este instrumento permitió registrar toda la información 

relevante para el estudio, la cual fue recopilada durante la fase de 

recolección de datos y posteriormente procesada para cumplir con 

los objetivos planteados en el estudio. 
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Tabla N° 1: Tabla de operacionalización de variables 

Variable Definición 
Tipo por 

naturaleza 
Indicadores 

Escala de 
medición 

ítems Medio de 
Verificación 

Gasto de capital 
(CapEx). 

El gasto de capital, o 
CapEx (Capital 
Expenditures), se 
refiere a los fondos 
utilizados por una 
empresa para adquirir, 
mejorar o mantener 
activos físicos como 
propiedades, 
instalaciones y equipos. 
(Brealey, Myers, & 
Allen, 2019). 
 

Cuantitativa. 

• Monto Total de CapEx. 
 
• CapEx como 
Porcentaje de Ventas. 
 
• CapEx por Unidad de 
Producción. 
 
• CapEx por Activo Fijo. 

 
  
 
 
 
 

Razón • Creciente. 
• Constante. 
• Decreciente. 

 
 
 
 
 
 
Ficha de registo 
de datos. 

Rentabilidad. 

La rentabilidad es una 
medida del rendimiento 
financiero de una 
empresa, que indica la 
capacidad de generar 
ganancias a partir de los 
ingresos o el capital 
invertido. Se puede 
expresar a través de 
diferentes indicadores 
financieros, como el 
retorno sobre el capital 
(ROE) y el retorno sobre 
activos (ROA) (Brigham 
& Houston, 2012). 

Cuantitativa. 

•Retorno sobre el Capital 
(ROE). 
 
•Retorno sobre Activos 
(ROA). 
 
•Margen de Beneficio 
Neto. 
 
•Margen de EBITDA. 
 

 
 
 
 
 
 

Razón • Creciente. 
• Constante. 
• Decreciente. 

 
 
 
Ficha de registro 
de datos. 
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CAPÍTULO III: METODOLOGÍA 

 

3.1 Tipo y diseño de la investigación 

 

 

La metodología de esta investigación se caracterizó por su naturaleza no 

experimental. Esto implicó que no se manipularon activamente las variables 

de estudio ni se controló el entorno durante la recolección de los datos. En 

estudios no experimentales como este, los investigadores observaron y 

analizaron los fenómenos en sus condiciones naturales sin intervención 

directa, lo que resultó adecuado para explorar la relación entre variables en 

contextos reales (Smith, 2015). Este enfoque permitió comprender cómo el 

gasto de capital y la rentabilidad financiera de Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L se comportaron en un entorno empresarial típico, 

proporcionando insights valiosos sin interferir en las operaciones normales de 

la empresa. 

 

Además, la investigación adoptó un diseño correlacional. El propósito principal 

fue determinar la relación existente entre el gasto de capital y la rentabilidad 

financiera de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L. Se buscó identificar 

si existía una correlación significativa entre estas variables, conforme a las 

hipótesis planteadas. Este enfoque permitió examinar la naturaleza y el grado 

de asociación entre el gasto de capital y los indicadores de rentabilidad, como 

el Retorno sobre el Capital (ROE), el Retorno sobre Activos (ROA) y el Margen 

de Beneficio Neto, sin alterar las condiciones existentes (López, 2019). Al 

emplear un diseño correlacional, se facilitó la identificación de patrones y 

tendencias que pudieron no ser evidentes en un análisis casual, ofreciendo 
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una visión más clara de cómo las inversiones en capital afectaron la 

rentabilidad. 

 

Por último, el estudio se enmarcó en un enfoque cuantitativo. Se utilizaron 

datos numéricos para analizar las variables de interés, como el monto total de 

gasto de capital (CapEx), el CapEx como porcentaje de ventas, y los diversos 

indicadores de rentabilidad financiera. Los resultados se expresaron mediante 

estadísticas descriptivas e inferenciales, como frecuencias, distribuciones, 

coeficientes de correlación y pruebas de significancia estadística. Este 

enfoque cuantitativo facilitó una evaluación objetiva y numérica de las 

relaciones entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera, permitiendo 

alcanzar conclusiones basadas en evidencia cuantificable (López, 2019). La 

utilización de herramientas estadísticas avanzadas ayudó a asegurar que los 

resultados obtenidos fueran sólidos y generalizables, proporcionando una 

base confiable para la toma de decisiones estratégicas dentro de la empresa. 

 

Se presenta a continuación el diseño del trabajo de investigación: 

 

Dónde: 

M = Muestra de la investigación. 

V1 = Observación de la variable 1. 

V2 = Observación de la variable 2. 

R = Correlación entre variables. 
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3.2  Población y muestra 

 

Población de estudio. 

 

La población de estudio en esta investigación incluyó todos los datos 

estadísticos disponibles relacionados con las dos variables principales: el 

gasto de capital y la rentabilidad financiera de Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L durante el periodo 2020 – 2023. Esto abarcó 16 datos 

trimestrales sobre el gasto de capital reportado en los estados financieros de 

la empresa, así como los indicadores de rentabilidad, incluyendo el Retorno 

sobre el Capital (ROE), el Retorno sobre Activos (ROA) y el Margen de 

Beneficio Neto. Estos datos representaron el conjunto completo de registros 

financieros y operativos relevantes para las variables de estudio durante el 

periodo especificado, proporcionando una base sólida para el análisis 

detallado de las relaciones entre las inversiones de capital y la rentabilidad. 

 

Muestra de estudio. 

 

Dado el enfoque exhaustivo de esta investigación, la muestra de estudio 

incluyó la totalidad de los datos financieros disponibles para las variables 

mencionadas. Esto significó que se utilizaron todos los registros financieros 

que formaron parte de la población de estudio. Este enfoque de "censo" 

aseguró un análisis completo de las tendencias y relaciones entre el gasto de 

capital y la rentabilidad financiera de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L 

durante el periodo 2020 – 2023. Al utilizar los 16 datos disponibles, se 

garantizó una representación precisa y detallada de la situación financiera de 

la empresa durante el periodo estudiado, permitiendo una comprensión 

integral de los factores que influyeron en la rentabilidad. 
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Criterios de selección. 

⮚ Criterios de inclusión: Se incluyeron todos los datos financieros 

de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L que correspondieron 

al gasto de capital y a los indicadores de rentabilidad financiera 

durante el periodo 2020 – 2023. Esto abarcó informes anuales, 

informes trimestrales y cualquier otra documentación financiera 

oficial que proporcionara datos relevantes para las variables de 

estudio.  

 

⮚ Criterios de exclusión: Se excluyeron todos los datos que no 

pertenecieron a las variables relevantes del estudio, que no 

correspondieron a Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, o que 

no se situaron dentro del periodo 2020 – 2023. Asimismo, se 

descartaron datos incompletos, inexactos o que no pudieron ser 

verificados con fuentes confiables, asegurando así la integridad y 

la validez de los datos utilizados en el análisis. 

 

3.3  Técnicas y procedimientos de recolección de datos. 

 

Técnica 

 

Se utilizó el análisis documental como técnica principal para revisar y extraer 

datos relevantes de fuentes oficiales. Este enfoque permitió una recolección 

sistemática y organizada de datos cruciales para el análisis de las variables 

de estudio y la resolución de las preguntas de investigación. El análisis 

documental resultó ser una técnica efectiva para obtener información precisa 
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y detallada a partir de documentos, bases de datos y reportes oficiales, lo que 

garantizó la fiabilidad de los datos utilizados. 

 

Instrumento de recolección de datos.  

 

El principal instrumento para la recolección de datos fue una ficha de registro 

específicamente diseñada para esta investigación. Esta ficha permitió la 

recopilación estructurada de datos sobre el gasto de capital y los indicadores 

de rentabilidad financiera de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L. Los 

datos se extrajeron de los informes financieros y reportes disponibles en los 

sitios web oficiales de la empresa y otras fuentes relevantes. La ficha incluyó 

campos para registrar información como montos de gasto de capital, 

indicadores de rentabilidad (ROE, ROA, Margen de Beneficio Neto), ingresos 

totales, activos totales y cualquier otra variable relevante identificada durante 

la investigación. 

 

Procedimiento. 

 

➢ Identificación de Variables: Se definieron claramente las variables 

principales del estudio: gasto de capital y rentabilidad financiera de 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L durante el periodo 2020 

– 2023. Para asegurar una recolección de datos consistente y 

precisa, se establecieron criterios específicos para la selección y 

definición de estas variables. Las variables incluyeron el monto total 

de CapEx (Capital Expenditure), el CapEx como porcentaje de 

ventas, el Retorno sobre el Capital (ROE), el Retorno sobre Activos 

(ROA) y el Margen de Beneficio Neto. Estas variables permitieron 
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evaluar la relación entre las inversiones en capital y la rentabilidad 

financiera. 

 

➢ Diseño de Ficha de Registro de Datos: Se desarrolló una ficha de 

registro de datos estructurada para la recopilación sistemática de 

información relacionada con las variables de interés. Esta ficha 

incluyó campos detallados para el gasto de capital, indicadores de 

rentabilidad y otros datos relevantes como ingresos totales, activos 

totales y patrimonio neto. Esto facilitó el registro ordenado y preciso 

de la información necesaria para el análisis. 

 

➢ Selección de la Muestra: La muestra estuvo compuesta por todos 

los datos financieros disponibles de Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L para el periodo 2020 – 2023. Se confirmó la 

disponibilidad y accesibilidad de estos datos mediante la revisión 

de informes anuales, reportes financieros trimestrales y otros 

documentos oficiales publicados por la empresa. 

 

➢ Recolección de Información: La recolección de datos se realizó a 

partir de fuentes oficiales como los estados financieros de 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, informes anuales y 

bases de datos financieras disponibles públicamente. Se obtuvo 

acceso a estos documentos a través de plataformas web oficiales 

de la empresa y otras fuentes confiables, asegurando así la 

integridad y precisión de los datos recolectados. 
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3.4  Procesamiento y análisis de los datos 

 

 

➢ Recolección y Organización de Datos: Una vez recolectados los 

datos sobre el gasto de capital y la rentabilidad financiera de 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L para el período 2020-

2023, se procedió a la creación de una base de datos utilizando 

Microsoft Excel. Este software resultó ser una herramienta efectiva 

para la organización y manejo inicial de datos cuantitativos, 

permitiendo un fácil acceso y manipulación de la información 

recolectada. La base de datos incluyó campos detallados para cada 

variable relevante, asegurando que todos los datos estuvieran 

organizados de manera coherente y accesible para el análisis 

posterior. 

 

➢ Análisis Descriptivo: Tras la elaboración de la base de datos, se 

llevó a cabo un análisis descriptivo de las variables. Este análisis 

incluyó la creación de tablas descriptivas y gráficos que facilitaron 

la comprensión y el análisis visual de las tendencias y patrones en 

los datos. Se calcularon medidas como medias, medianas, 

desviaciones estándar, así como la evolución temporal de 

indicadores clave como el monto total de CapEx, ROE, ROA y 

Margen de Beneficio Neto. Los resultados se presentaron en 

gráficos lineales y de barras para ilustrar claramente las tendencias 

observadas, facilitando la interpretación de los datos y 

proporcionando un contexto visual para los hallazgos. 
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➢ Modelado Estadístico: Posteriormente, la base de datos fue 

importada al software estadístico EViews para desarrollar un 

modelo estadístico que permitiera alcanzar los objetivos de la 

investigación. En EViews, se modeló y estimó un modelo de 

regresión lineal para examinar la relación entre el gasto de capital 

y los indicadores de rentabilidad financiera. Este modelo permitió 

determinar los coeficientes de relación entre estas variables y 

analizar su significancia estadística, proporcionando una base para 

interpretar cómo el gasto de capital influyó en la rentabilidad 

financiera. La regresión lineal se eligió debido a su capacidad para 

modelar relaciones lineales entre variables, lo que resultó 

adecuado para este tipo de análisis cuantitativo. 

 

➢ Validación del Modelo: Además, se probaron los supuestos del 

modelo de regresión para asegurar la validez y fiabilidad de los 

resultados. Esto incluyó la verificación de la normalidad de los 

residuos, la homocedasticidad, y la ausencia de autocorrelación y 

multicolinealidad. Estas pruebas fueron esenciales para confirmar 

que los resultados del modelo fueran robustos y confiables, lo que 

a su vez aseguró la integridad de las conclusiones derivadas del 

análisis. Se utilizaron pruebas estadísticas estándar para evaluar 

estos supuestos, garantizando que los datos cumplieran con los 

criterios necesarios para un análisis válido. 
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3.5  Aspectos éticos 

 

 

En esta investigación se respetaron los principios éticos fundamentales, 

asegurando el reconocimiento y citación adecuada de todas las fuentes 

bibliográficas conforme a las normas APA, evitando así el plagio y protegiendo 

los derechos de autor. Se utilizaron softwares estadísticos con licencia legal, 

garantizando la transparencia y legalidad en el análisis de datos. Además, se 

especificaron claramente las fuentes de información para permitir la 

replicabilidad de los resultados. Este enfoque garantizó la integridad y validez 

de los hallazgos, asegurando que fueran aceptados por la comunidad 

académica y profesional.  
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CAPÍTULO IV: RESULTADOS 

 

4.1 Análisis de Variables:  

 

El análisis de las variables clave en este estudio permite comprender la 

dinámica entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera de Corporación 

& Grupo Empresarial E.I.R.L durante el periodo 2020 - 2023. A lo largo de 

estos años, la empresa ha realizado diversas inversiones en activos fijos, cuya 

relación con el desempeño financiero se analizará a partir de indicadores 

específicos. En esta sección, se examinan tendencias, variaciones 

estacionales y correlaciones entre los principales indicadores, permitiendo 

identificar patrones que expliquen cómo las decisiones de inversión han 

impactado la rentabilidad. A través del estudio de métricas como Monto Total 

de CapEx, CapEx como porcentaje de ventas, ROE, ROA y Margen de 

Beneficio Neto, se busca obtener una visión clara sobre la eficiencia de las 

inversiones realizadas y su efecto en el desempeño financiero de la empresa. 

 

El análisis del Monto Total de CapEx revela patrones interesantes en la 

evolución de la inversión en activos fijos de Corporación & Grupo Empresarial 

E.I.R.L durante el período 2020 - 2023. La media del gasto de capital se situó 

en 140,851.38 unidades monetarias, lo que indica un nivel de inversión 

relativamente elevado en activos fijos. Sin embargo, la dispersión de los datos, 

reflejada en una desviación estándar de 46,626.86, sugiere fluctuaciones 

significativas en el nivel de inversión a lo largo del tiempo. Esta variabilidad se 

confirma con un rango de 150,101, que evidencia diferencias marcadas entre 

el máximo (200,870) y el mínimo (50,769) registrado en el período de estudio. 
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La evolución trimestral muestra una tendencia irregular con periodos de 

expansión seguidos de contracciones pronunciadas en el gasto de capital. En 

2020, la empresa inició con niveles altos de inversión, alcanzando su punto 

máximo en el segundo trimestre (200,870), para luego experimentar una ligera 

reducción en los trimestres siguientes. En 2021, se observa una disminución 

más notoria, con un mínimo de 107,968 en el tercer trimestre, reflejando 

probablemente una fase de ajuste financiero o desaceleración en la expansión 

de la empresa. Para 2022, la inversión mantuvo cierta estabilidad en los 

primeros tres trimestres, con montos que oscilaron entre 136,068 y 168,688, 

pero en el cuarto trimestre cayó drásticamente a 62,739, lo que podría 

responder a una política de restricción presupuestaria o a un entorno 

macroeconómico adverso. En 2023, la tendencia a la baja se consolidó, con 

una reducción progresiva en la inversión hasta alcanzar el mínimo de 50,769 

en el último trimestre, lo que puede sugerir una fase de consolidación 

operativa o limitaciones en la disponibilidad de recursos. 

 

Desde una perspectiva estadística, la mediana de 159,473 indica que la 

mayoría de los valores se situaron en torno a este nivel, lo que sugiere que, 

aunque hubo variaciones, la distribución central de los datos se mantuvo 

relativamente estable. No obstante, el coeficiente de asimetría de -0.65 y la 

curtosis de -0.71 revelan que la distribución de los datos está sesgada hacia 

valores más bajos y presenta una forma más achatada en comparación con 

una distribución normal. Esto implica que hubo más valores agrupados en 

torno a la media y una menor presencia de valores extremos, aunque la caída 

en la inversión durante los últimos trimestres puede haber contribuido a este 

sesgo. 
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Teóricamente, estas variaciones pueden explicarse por múltiples factores. La 

disminución progresiva en la inversión de capital podría responder a un ajuste 

estratégico de la empresa tras un periodo inicial de expansión, lo que sugiere 

un cambio en el enfoque financiero hacia la eficiencia operativa en lugar del 

crecimiento agresivo. Asimismo, el contexto macroeconómico, especialmente 

en los años post-pandemia, pudo haber influido en la política de inversión de 

la empresa, ya sea por restricciones en la liquidez, incertidumbre en los 

mercados o una reevaluación de las prioridades estratégicas. 

 

En términos financieros, la caída en el gasto de capital puede interpretarse de 

dos maneras: por un lado, podría ser una señal de mayor prudencia y 

optimización de los recursos de inversión; por otro, también podría reflejar 

limitaciones en la generación de flujo de caja o dificultades en la obtención de 

financiamiento para continuar con la expansión. Esta reducción en la inversión 

debe evaluarse en conjunto con otros indicadores financieros, como la 

rentabilidad y el apalancamiento, para determinar si responde a una estrategia 

deliberada o a dificultades estructurales dentro de la empresa. 
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Tabla N° 2: Estadísticas del Monto Total de CapEx. 

 

Estadísticas del Monto Total de CapEx 

  

Media 140851.375 

Error típico 11656.7156 

Mediana 159473 

Desviación estándar 46626.8625 

Varianza de la muestra 2174064303 

Curtosis -0.7148495 

Coeficiente de asimetría -0.65481822 

Rango 150101 

Mínimo 50769 

Máximo 200870 

Suma 2253622 

Cuenta 16 

 

 
Gráfico N° 1: Distribución de la variable Monto Total de CapEx. 

 

 

El análisis del CapEx como porcentaje de ventas proporciona una visión clara 

de la estrategia de inversión de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L en 

relación con sus ingresos. En promedio, la empresa destinó aproximadamente 

un 9.49% de sus ventas a inversiones en capital, lo que sugiere un 

compromiso considerable con la expansión y modernización de sus activos 

fijos. Sin embargo, la desviación estándar de 3.55 puntos porcentuales indica 
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que hubo una variabilidad significativa en la proporción de ingresos 

reinvertidos en CapEx a lo largo del período analizado, con valores que 

oscilaron entre un mínimo de 5.01% y un máximo de 14.92%. 

 

La evolución trimestral de esta variable muestra un comportamiento irregular 

con períodos de inversión intensiva seguidos de ajustes en el gasto. En 2020, 

la empresa comenzó con una proporción relativamente alta de 12.22%, que 

alcanzó su punto máximo en el último trimestre con 14.92%, lo que sugiere 

una estrategia agresiva de reinversión en un contexto de crecimiento o de 

adaptación a nuevas condiciones del mercado. Sin embargo, en 2021, se 

observa una reducción progresiva, con valores que cayeron hasta 5.07% en 

el tercer trimestre y 5.23% en el cuarto trimestre, reflejando posiblemente una 

etapa de mayor prudencia financiera o una ralentización en la estrategia de 

expansión. 

 

En 2022, la empresa mantuvo una política más conservadora en la inversión, 

con valores fluctuando entre 5.47% y 10.25%, excepto en el último trimestre, 

donde el indicador volvió a elevarse hasta 14.74%, sugiriendo un posible 

repunte en la confianza empresarial o la ejecución de inversiones previamente 

planificadas. No obstante, en 2023, la proporción de ventas destinadas a 

CapEx mostró un comportamiento mixto, con un primer semestre 

caracterizado por valores relativamente bajos (7.33% y 5.91%) y un tercer 

trimestre en el que la inversión volvió a incrementarse hasta 11.18%, antes de 

cerrar el año con un nivel más moderado de 8.82%. 
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Desde un punto de vista estadístico, la mediana de 9.62% indica que la 

mayoría de los valores se concentraron en torno a este nivel, aunque con 

episodios de mayor y menor inversión a lo largo del período. El coeficiente de 

asimetría de 0.14 sugiere que la distribución de los datos es relativamente 

simétrica, sin una tendencia clara hacia valores extremadamente altos o 

bajos. No obstante, la curtosis de -1.31 revela que la distribución de los datos 

es más plana que una normal, es decir, no hubo una gran concentración de 

valores alrededor de la media, sino una dispersión más uniforme. 

 

Desde una perspectiva teórica, esta variabilidad puede explicarse por diversos 

factores. Las fluctuaciones en el CapEx como porcentaje de ventas pueden 

reflejar cambios en la estrategia de inversión de la empresa en respuesta a su 

desempeño financiero o al entorno económico. Un aumento en este indicador 

generalmente indica una etapa de crecimiento o expansión, mientras que una 

reducción puede deberse a restricciones financieras, menores ingresos o una 

mayor prudencia en la gestión del capital. Asimismo, la existencia de picos en 

determinados trimestres podría estar relacionada con factores estacionales, 

como mayores inversiones a fin de año para aprovechar incentivos fiscales o 

periodos de planificación estratégica. 

 

En términos financieros, la disminución de la proporción de ventas destinadas 

a CapEx en algunos trimestres podría interpretarse como un intento de la 

empresa por mejorar su liquidez o reducir su apalancamiento. Por otro lado, 

los momentos en los que este indicador alcanzó valores más altos pueden 

haber estado motivados por oportunidades de inversión específicas o la 

necesidad de mantener la competitividad mediante la renovación de activos. 
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Dado que la empresa operó en un entorno de incertidumbre económica global 

durante el período analizado, es posible que haya ajustado su inversión en 

función de las condiciones del mercado y la disponibilidad de financiamiento. 

 
Tabla N° 3: Estadísticas del CapEx como % de Ventas. 

Estadísticas del CapEx como % de Ventas 

  

Media 9.489375 

Error típico 0.88860634 

Mediana 9.625 

Desviación estándar 3.55442535 

Varianza de la muestra 12.6339396 

Curtosis -1.30804633 

Coeficiente de asimetría 0.14010325 

Rango 9.91 

Mínimo 5.01 

Máximo 14.92 

Suma 151.83 

Cuenta 16 

 

 
Gráfico N° 2: Distribución de la variable CapEx como % de Ventas. 

 

 

El análisis del CapEx por Unidad de Producción revela un comportamiento 

altamente variable a lo largo del período 2020 - 2023, lo que sugiere 

fluctuaciones significativas en la inversión destinada a cada unidad producida. 
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La media se situó en 303.32, lo que indica un nivel promedio de inversión 

relativamente elevado. Sin embargo, la desviación estándar de 125.85 refleja 

una dispersión considerable en los datos, lo que significa que la empresa no 

mantuvo una estrategia de inversión uniforme, sino que ajustó su gasto en 

capital de acuerdo con factores internos o externos. 

 

A lo largo del período analizado, se observan altibajos notables en la inversión 

por unidad de producción. En 2020, los valores oscilaron entre 286.71 y 

493.29, lo que sugiere una fase de inversión activa y posiblemente un intento 

de expandir la capacidad operativa o mejorar la eficiencia productiva. Sin 

embargo, en 2021, el CapEx por unidad de producción experimentó una caída 

abrupta en el segundo trimestre (105.31), lo que podría indicar una 

desaceleración en la inversión en respuesta a una posible reducción en la 

demanda o un ajuste financiero dentro de la empresa. Este patrón de 

contracción también se evidenció en 2022, con un mínimo de 106.39 en el 

segundo trimestre, antes de estabilizarse en valores moderados en los 

trimestres siguientes. En 2023, la inversión mostró una tendencia a la 

recuperación en algunos trimestres, alcanzando 433.28 en el tercer trimestre, 

pero volviendo a disminuir a 169.35 en el cuarto trimestre, lo que sugiere un 

enfoque de inversión más selectivo y posiblemente vinculado a necesidades 

puntuales de producción. 

 

Desde un punto de vista estadístico, la mediana de 306.02 indica que la 

mayoría de los valores se concentraron en torno a este nivel, aunque hubo 

episodios de inversión mucho más alta o más baja. El coeficiente de asimetría 

de -0.10 sugiere que la distribución de los datos es relativamente simétrica, 



44 
 

aunque con una ligera inclinación hacia valores menores. La curtosis de -1.09 

indica que la distribución es más plana que una normal, lo que implica que los 

valores están más dispersos y no se concentran alrededor de la media. 

Además, el rango de 387.98, que representa la diferencia entre el máximo 

(493.29) y el mínimo (105.31), reafirma que la empresa ajustó 

significativamente sus inversiones dependiendo del período. 

 

Teóricamente, estas fluctuaciones pueden explicarse por múltiples factores. 

La inversión en capital por unidad de producción puede depender de la 

capacidad de generación de ingresos de la empresa, la disponibilidad de 

financiamiento o incluso el nivel de utilización de la infraestructura existente. 

Una reducción en este indicador no necesariamente significa una menor 

eficiencia, sino que podría reflejar un período en el que la empresa no necesitó 

realizar grandes inversiones en maquinaria o infraestructura. Por otro lado, los 

picos en la inversión pueden estar relacionados con expansiones estratégicas, 

modernización de equipos o preparación para un incremento en la demanda. 

 

Desde un enfoque financiero, una inversión más alta en CapEx por unidad de 

producción puede ser positiva si se traduce en mejoras en la eficiencia 

operativa o en la calidad del producto. Sin embargo, si estos incrementos no 

generan retornos proporcionales en términos de productividad o rentabilidad, 

pueden convertirse en un factor de presión financiera para la empresa. Por 

otro lado, una reducción en este indicador puede reflejar un mayor 

aprovechamiento de los activos existentes o una estrategia de optimización 

de costos, lo que podría mejorar la rentabilidad a corto plazo. 
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Tabla N° 4: Estadísticas del CapEx por Unidad de Producción. 

Estadísticas del CapEx por Unidad de 
Producción 

  

Media 303.3175 

Error típico 31.4618008 

Mediana 306.015 

Desviación estándar 125.847203 

Varianza de la muestra 15837.5186 

Curtosis -1.0920334 

Coeficiente de asimetría -0.10393627 

Rango 387.98 

Mínimo 105.31 

Máximo 493.29 

Suma 4853.08 

Cuenta 16 

 

Gráfico N° 3: Distribución de la variable CapEx por Unidad de Producción. 

 

 

El análisis del CapEx por Activo Fijo permite evaluar la intensidad con la que 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L ha reinvertido en sus activos fijos a 

lo largo del período 2020 - 2023. La media de 0.31 indica que, en promedio, 

la empresa destinó alrededor del 31% del valor de sus activos fijos a nuevas 

inversiones de capital cada trimestre. Sin embargo, la desviación estándar de 

0.11 revela que esta proporción varió significativamente a lo largo del tiempo, 
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con valores que oscilaron entre un mínimo de 0.11 y un máximo de 0.48, 

reflejando una estrategia de inversión flexible y adaptativa. 

 

Desde una perspectiva temporal, los datos muestran una alternancia entre 

períodos de inversión alta y fases de moderación. En 2020, la empresa inició 

con un nivel de inversión estable, con valores que fluctuaron entre 0.17 y 0.40, 

lo que indica una política relativamente prudente de asignación de capital en 

relación con sus activos fijos. En 2021, se observa una mayor variabilidad, con 

una reducción en el tercer trimestre (0.11) seguida de un repunte en el cuarto 

trimestre (0.44), lo que sugiere un ajuste en la estrategia de inversión en 

función de la evolución de sus necesidades operativas. 

 

El año 2022 estuvo marcado por un incremento sostenido en la inversión 

relativa a los activos fijos, alcanzando un pico de 0.47 en el tercer trimestre, 

lo que podría estar asociado a un proceso de modernización o renovación de 

infraestructura. Sin embargo, en 2023, el comportamiento se tornó más 

errático, con valores que oscilaron entre 0.23 y 0.48, reflejando posibles 

decisiones estratégicas orientadas a equilibrar inversión y rentabilidad en un 

contexto de mayor estabilidad o restricciones presupuestarias. 

 

Desde un punto de vista estadístico, la mediana de 0.30 indica que la mayoría 

de los valores se concentraron alrededor de este nivel, lo que confirma que la 

empresa mantuvo un patrón de inversión relativamente estable en el largo 

plazo, aunque con fluctuaciones importantes en algunos trimestres. La 

curtosis de -0.70 sugiere que la distribución de los datos es más plana que 

una normal, es decir, no hubo una alta concentración de valores en torno a la 

media, sino que los datos estuvieron más dispersos. Además, el coeficiente 
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de asimetría de 0.02 indica que la distribución es prácticamente simétrica, sin 

una inclinación significativa hacia valores más altos o más bajos. 

 

Desde una perspectiva teórica, el CapEx por Activo Fijo es un indicador clave 

para evaluar la capacidad de una empresa para mantener y expandir su 

infraestructura productiva. Una proporción elevada puede interpretarse como 

una apuesta por el crecimiento y la modernización, pero también puede 

implicar mayores riesgos financieros si la empresa no genera el flujo de caja 

suficiente para sostener estos niveles de inversión. En contraste, valores más 

bajos pueden indicar una optimización de los activos existentes, aunque 

también pueden ser una señal de que la empresa está posponiendo 

inversiones necesarias para su competitividad a largo plazo. 

 

Financieramente, un nivel de inversión relativamente estable en relación con 

los activos fijos puede ser una señal positiva, ya que indica que la empresa 

está destinando recursos para mantener su infraestructura sin comprometer 

su estabilidad financiera. Sin embargo, la presencia de picos y caídas 

abruptas en algunos trimestres podría sugerir una planificación de inversiones 

por proyectos específicos en lugar de una reinversión constante. La clave 

radica en entender si estos cambios responden a una estrategia deliberada o 

a restricciones de liquidez. 
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Tabla N° 5: Estadísticas del CapEx por Activo Fijo. 

Estadísticas del CapEx por Activo Fijo 

  

Media 0.306875 

Error típico 0.02715264 

Mediana 0.295 

Desviación estándar 0.10861054 

Varianza de la muestra 0.01179625 

Curtosis -0.6991166 

Coeficiente de asimetría 0.01952554 

Rango 0.37 

Mínimo 0.11 

Máximo 0.48 

Suma 4.91 

Cuenta 16 

 

Gráfico N° 4: Distribución de la variable CapEx por Activo Fijo. 

 

 

El análisis del Retorno sobre el Capital (ROE) de Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L entre 2020 y 2023 muestra una tendencia decreciente con 

episodios de recuperación moderada. Con una media de 12.42%, la empresa 

logró mantener un nivel de rentabilidad razonable en relación con el capital 

aportado por los accionistas, aunque la desviación estándar de 2.87 puntos 

porcentuales sugiere fluctuaciones notables en el período analizado. La 
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diferencia entre el valor más alto (17.65% en el primer trimestre de 2021) y el 

más bajo (8.14% en el segundo trimestre de 2023) evidencia que la 

rentabilidad del capital no se mantuvo constante, sino que respondió a 

variaciones en la rentabilidad operativa y la gestión financiera de la empresa. 

 

Desde una perspectiva temporal, 2020 fue un año relativamente estable en 

términos de ROE, con valores oscilando entre 13.40% y 16.45%, lo que 

sugiere que la empresa mantenía una rentabilidad adecuada sobre su 

patrimonio. Sin embargo, en 2021, se observó una caída progresiva después 

del primer trimestre, pasando de 17.65% en marzo a 10.96% en diciembre, lo 

que podría indicar un menor retorno sobre la inversión debido a mayores 

costos operativos o un incremento en el apalancamiento financiero. 

 

La situación se agravó en 2022, donde el ROE alcanzó su punto más bajo en 

el segundo trimestre (8.16%), evidenciando dificultades en la generación de 

valor para los accionistas. Esta caída podría estar relacionada con un 

descenso en la rentabilidad neta o con una mayor base de capital que redujo 

la eficiencia del retorno. No obstante, la empresa logró una leve recuperación 

en el tercer y cuarto trimestre (12.23% y 11.95%, respectivamente), lo que 

sugiere una mejora en la rentabilidad operativa o un ajuste en la estructura 

financiera. 

 

En 2023, la rentabilidad sobre el capital se mantuvo en niveles bajos durante 

gran parte del año, con valores entre 8.14% y 10.93%, lo que indica que la 

empresa continuó enfrentando desafíos en la generación de retornos. Sin 

embargo, en el último trimestre, el ROE repuntó hasta 15.11%, lo que podría 
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estar vinculado a un mejor desempeño financiero o a una optimización de la 

estructura de costos. 

 

Desde un punto de vista estadístico, la mediana de 12.09% indica que la 

mayoría de los valores se agruparon en torno a este nivel, mientras que el 

coeficiente de asimetría de 0.19 sugiere que la distribución es casi simétrica, 

sin un sesgo significativo hacia valores extremadamente altos o bajos. La 

curtosis de -0.85 revela que la distribución de los datos es más achatada que 

una normal, lo que indica que las variaciones fueron relativamente uniformes 

sin la presencia de valores atípicos extremos. 

 

Teóricamente, el ROE es un indicador clave para evaluar la eficiencia de una 

empresa en la generación de beneficios con los recursos aportados por los 

accionistas. Una caída en este indicador puede deberse a múltiples factores, 

como una reducción en la rentabilidad neta, un incremento en los costos 

operativos, un aumento en la deuda que diluye los beneficios o una expansión 

del capital sin un incremento proporcional en las utilidades. En el caso de 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, la tendencia descendente entre 

2021 y 2023 sugiere que la empresa enfrentó dificultades para mantener la 

rentabilidad, posiblemente debido a un entorno económico más desafiante, 

mayores costos financieros o decisiones estratégicas que no generaron el 

retorno esperado. 

 

Desde una perspectiva financiera, es fundamental analizar si la reducción del 

ROE se debió a una caída en los beneficios netos o a un aumento en el 

patrimonio sin un incremento proporcional en la rentabilidad. Si la empresa 

amplió su capital sin una mejora en sus ingresos, el efecto dilutivo podría 
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haber reducido la rentabilidad sobre el capital invertido. Por otro lado, si la 

disminución del ROE fue consecuencia de una mayor carga financiera o una 

disminución en los márgenes de ganancia, esto reflejaría un deterioro en la 

eficiencia operativa y financiera. 

 
Tabla N° 6: Estadísticas del ROE (%). 

Estadísticas del ROE (%) 

  

Media 12.424375 

Error típico 0.71683795 

Mediana 12.09 

Desviación estándar 2.86735178 

Varianza de la muestra 8.22170625 

Curtosis -0.85186763 

Coeficiente de asimetría 0.19646095 

Rango 9.51 

Mínimo 8.14 

Máximo 17.65 

Suma 198.79 

Cuenta 16 

 

 
Gráfico N° 5: Distribución de la variable ROE (%). 
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El análisis del Retorno sobre Activos (ROA) de Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L entre 2020 y 2023 muestra un comportamiento fluctuante, 

con períodos de alta eficiencia en el uso de los activos para generar 

beneficios, seguidos de caídas pronunciadas. La media del 7.27% indica que, 

en promedio, la empresa logró una rentabilidad moderada sobre sus activos, 

aunque la desviación estándar de 1.75 revela que esta rentabilidad no fue 

constante, sino que experimentó variaciones importantes a lo largo del tiempo. 

El ROA alcanzó su punto más alto en el cuarto trimestre de 2023 (9.8%), 

mientras que el valor más bajo se registró en el cuarto trimestre de 2021 

(3.67%), lo que sugiere momentos de eficiencia operativa junto con fases de 

menor rentabilidad. 

 

En 2020, la empresa inició con un ROA del 8.53%, reflejando un uso eficiente 

de los activos para generar ganancias. Sin embargo, a lo largo del año, este 

indicador mostró oscilaciones, con un mínimo de 7.24% en junio y un repunte 

a 9.48% en septiembre, lo que podría indicar un mejor desempeño operativo 

o un aumento en la utilización de activos productivos. En 2021, la rentabilidad 

sobre activos tuvo una caída progresiva, desde 9.40% en marzo hasta el 

mínimo de 3.67% en diciembre, sugiriendo que la empresa enfrentó desafíos 

en la optimización de su estructura productiva o una menor rentabilidad neta 

en comparación con la base de activos. 

 

Durante 2022, el ROA mostró signos de recuperación, con valores más 

estables entre 5.60% y 7.68%, aunque sin alcanzar los niveles más altos 

observados en años anteriores. Esto podría estar relacionado con una 

estrategia de consolidación operativa o una menor rotación de activos. En 
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2023, la rentabilidad sobre activos se mantuvo en valores intermedios en la 

primera mitad del año, con 4.92% en marzo y 6.93% en junio, pero tuvo un 

repunte en el último trimestre, alcanzando 9.80% en diciembre, lo que sugiere 

una posible mejora en la eficiencia operativa o un aumento en la rentabilidad 

neta. 

 

Desde un punto de vista estadístico, la mediana de 7.40% indica que la 

mayoría de los valores se agruparon en torno a este nivel, lo que confirma 

que, pese a las fluctuaciones, la empresa mantuvo un desempeño 

relativamente estable en el largo plazo. La curtosis de -0.39 indica que la 

distribución de los datos es más achatada que una normal, es decir, las 

variaciones en el ROA fueron más uniformes sin la presencia de valores 

extremos. Además, el coeficiente de asimetría de -0.38 sugiere una ligera 

inclinación hacia valores más bajos, lo que refleja que los períodos con menor 

eficiencia en la utilización de activos fueron más frecuentes que los de alta 

rentabilidad. 

 

Desde una perspectiva teórica, el ROA es un indicador clave para medir la 

capacidad de una empresa para generar beneficios a partir de sus activos 

totales. Un ROA en descenso puede deberse a varios factores, como un 

incremento en los activos sin un aumento proporcional en los ingresos netos, 

una reducción en los márgenes de ganancia o una menor rotación de activos. 

En este caso, la tendencia descendente entre 2020 y 2021 podría estar 

relacionada con una expansión de la empresa que no generó los retornos 

esperados de inmediato, o con dificultades en la gestión operativa durante ese 

período. 
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Desde un punto de vista financiero, el hecho de que el ROA se haya 

recuperado en 2023 sugiere que la empresa logró mejorar la eficiencia en el 

uso de sus activos, ya sea a través de un mejor control de costos, una mayor 

productividad o una optimización de su estructura financiera.  

 
Tabla N° 7: Estadísticas del ROA (%). 

Estadísticas del ROA (%) 

  

Media 7.274375 

Error típico 0.43695535 

Mediana 7.4 

Desviación estándar 1.74782138 

Varianza de la muestra 3.05487958 

Curtosis -0.39238709 

Coeficiente de asimetría -0.38260212 

Rango 6.13 

Mínimo 3.67 

Máximo 9.8 

Suma 116.39 

Cuenta 16 

 

 
Gráfico N° 6: Distribución de la variable ROA (%). 
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El análisis del Margen de Beneficio Neto de Corporación & Grupo Empresarial 

E.I.R.L durante el periodo 2020 - 2023 revela una rentabilidad relativamente 

estable, aunque con fluctuaciones que reflejan los desafíos y ajustes en la 

estructura de costos de la empresa. La media de 8.27% indica que, en 

promedio, la empresa logró mantener una rentabilidad aceptable sobre sus 

ingresos totales, aunque con variaciones significativas entre los trimestres, 

como lo demuestra la desviación estándar de 1.92. Este margen alcanzó su 

nivel más alto en el segundo trimestre de 2022 (11.27%), mientras que el 

punto más bajo se registró en el primer trimestre de 2021 (5.28%), 

evidenciando momentos de mayor y menor eficiencia en la conversión de 

ingresos en beneficios netos. 

 

El comportamiento del margen de beneficio neto a lo largo del tiempo muestra 

una combinación de períodos de estabilidad con episodios de contracción y 

recuperación. En 2020, la empresa inició con niveles sólidos, con un 10.94% 

en el primer trimestre, seguido de una reducción progresiva hasta 6.79% en 

diciembre, lo que sugiere un incremento en costos operativos o menores 

ingresos netos en la segunda mitad del año. En 2021, la tendencia 

descendente se mantuvo en el primer trimestre, alcanzando su punto más 

bajo en 5.28%, aunque logró recuperarse en junio con 9.97%, para luego 

oscilar entre 5.78% y 8.08% en los trimestres restantes. Este comportamiento 

puede ser un indicativo de ajustes en la gestión financiera, esfuerzos de 

reducción de costos o cambios en la estrategia de precios para mejorar la 

rentabilidad. 
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En 2022, el margen de beneficio neto mostró una recuperación más clara, 

alcanzando su pico de 11.27% en junio, lo que podría deberse a una 

optimización de costos o un incremento en la eficiencia operativa. Sin 

embargo, en los trimestres siguientes, la rentabilidad disminuyó levemente y 

se estabilizó en un rango entre 8.33% y 8.94%, lo que sugiere un mejor control 

de costos en comparación con años anteriores. En 2023, la empresa mantuvo 

una rentabilidad relativamente estable, con valores que oscilaron entre 5.98% 

y 9.87%, cerrando el año con un 8.78%, lo que indica que, a pesar de las 

fluctuaciones, la empresa logró sostener su margen de beneficio en niveles 

competitivos. 

 

Desde una perspectiva estadística, la mediana de 8.55% confirma que la 

mayoría de los valores se concentraron en torno a este nivel, lo que indica 

que, a pesar de los altibajos, el desempeño financiero de la empresa fue 

relativamente estable. La curtosis de -1.29 sugiere que la distribución de los 

datos es más achatada que una distribución normal, lo que implica que las 

variaciones en el margen de beneficio fueron relativamente uniformes sin la 

presencia de valores extremos. Además, el coeficiente de asimetría de -0.07 

indica que la distribución es prácticamente simétrica, sin una inclinación 

significativa hacia valores más altos o bajos. 

 

Desde un punto de vista teórico, el margen de beneficio neto es un indicador 

clave de la eficiencia operativa y la capacidad de la empresa para convertir 

sus ingresos en ganancias. Una disminución en este margen puede deberse 

a mayores costos operativos, incrementos en los gastos financieros, 

reducción en los precios de venta o un menor volumen de ingresos netos, 
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mientras que un aumento refleja una mejor eficiencia en costos, mayores 

ingresos o una estructura financiera más optimizada. En el caso de 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, las fluctuaciones observadas 

sugieren que la empresa ha debido ajustar su estrategia de costos y precios 

para mantener su rentabilidad en un entorno económico desafiante. 

 

Desde una perspectiva financiera, la estabilidad del margen de beneficio neto 

en el rango del 8% - 9% indica que la empresa ha logrado mantener un 

equilibrio entre costos e ingresos, aunque con momentos de menor 

rentabilidad que reflejan la presión de costos operativos o cambios en la 

dinámica del mercado. La capacidad de recuperar la rentabilidad tras caídas 

en algunos trimestres sugiere que la empresa cuenta con mecanismos de 

ajuste financiero efectivos, lo que le permite reaccionar ante variaciones en el 

entorno económico sin comprometer su estabilidad a largo plazo. 

 
Tabla N° 8: Estadísticas del Margen de Beneficio Neto (%). 

Estadísticas del Margen de Beneficio Neto 
(%) 

  

Media 8.271875 

Error típico 0.47904525 

Mediana 8.555 

Desviación estándar 1.91618099 

Varianza de la muestra 3.67174958 

Curtosis -1.28881955 

Coeficiente de asimetría -0.06954098 

Rango 5.99 

Mínimo 5.28 

Máximo 11.27 

Suma 132.35 

Cuenta 16 
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Gráfico N° 7: Distribución de la variable Margen de Beneficio Neto (%). 

 

 

El análisis del Margen EBITDA de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L 

entre 2020 y 2023 muestra una rentabilidad operativa sólida, aunque con 

variaciones significativas a lo largo del período. La media de 27.53% indica 

que, en promedio, la empresa logró generar un margen operativo positivo, 

reflejando una gestión eficiente de costos antes de considerar impuestos, 

intereses, depreciación y amortización. Sin embargo, la desviación estándar 

de 4.39 sugiere fluctuaciones relevantes en la rentabilidad operativa, con un 

mínimo de 21.58% en diciembre de 2021 y un máximo de 34.14% en junio de 

2020, lo que demuestra que la empresa atravesó momentos de mayor y menor 

eficiencia en su desempeño operativo. 

 

Desde una perspectiva temporal, 2020 fue un año de alta rentabilidad 

operativa, con valores que oscilaron entre 23.05% y 34.14%, lo que sugiere 

que la empresa logró mantener un buen control sobre sus costos operativos y 

generó un EBITDA saludable en relación con sus ingresos. Sin embargo, en 

2021, se observa una tendencia decreciente, con el margen EBITDA cayendo 
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progresivamente desde 33.21% en marzo hasta su punto más bajo de 21.58% 

en diciembre, lo que podría indicar un aumento en los costos operativos, una 

reducción en la eficiencia de producción o una menor capacidad de 

generación de ingresos en relación con los gastos operativos. 

 

En 2022, la empresa experimentó una recuperación parcial, con el margen 

EBITDA aumentando hasta 26.85% en marzo y alcanzando su punto más alto 

en diciembre con 33.25%, lo que sugiere una optimización en la gestión de 

costos o una mejora en los ingresos operativos. No obstante, en 2023, la 

rentabilidad operativa volvió a presentar variaciones, con una caída hasta 

21.83% en junio, seguida de una recuperación hasta 33.60% en diciembre, lo 

que indica que la empresa logró recuperar eficiencia operativa en los últimos 

meses del año. 

 

Desde un punto de vista estadístico, la mediana de 26.55% confirma que la 

mayoría de los valores se agruparon en torno a este nivel, reflejando una 

tendencia central estable a pesar de las fluctuaciones. La curtosis de -1.38 

indica que la distribución de los datos es más plana que una normal, es decir, 

las variaciones en el margen EBITDA fueron más uniformes y sin valores 

extremadamente alejados de la media. Además, el coeficiente de asimetría de 

0.26 sugiere una ligera inclinación hacia valores más altos, lo que indica que 

los períodos con margen EBITDA elevado fueron más frecuentes que aquellos 

con márgenes más bajos. 

 

Teóricamente, el margen EBITDA es un indicador clave para medir la 

capacidad operativa de una empresa, ya que refleja cuánto del ingreso total 

se traduce en beneficios antes de considerar gastos financieros y no 
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operativos. Un margen en descenso puede estar asociado a un aumento en 

los costos de producción, mayores gastos administrativos, reducción en 

precios de venta o menor volumen de ingresos, mientras que un margen 

creciente indica una mejor gestión de costos o un incremento en la eficiencia 

operativa. En este caso, la tendencia decreciente en 2021 sugiere que la 

empresa enfrentó dificultades en la contención de costos, mientras que la 

recuperación en 2022 y 2023 puede estar vinculada a estrategias de 

optimización de costos y mejora en la estructura operativa. 

 

Desde una perspectiva financiera, la capacidad de mantener un margen 

EBITDA por encima del 25% en la mayoría de los trimestres es una señal 

positiva, ya que indica que la empresa tiene suficiente rentabilidad operativa 

para cubrir sus gastos financieros y de inversión. Sin embargo, la volatilidad 

observada a lo largo de los años sugiere que la empresa podría beneficiarse 

de estrategias más consistentes para estabilizar su rentabilidad operativa. 

 
Tabla N° 9: Estadísticas del Margen EBITDA (%). 

 

Estadísticas del Margen EBITDA (%) 

  

Media 27.528125 

Error típico 1.09728043 

Mediana 26.55 

Desviación estándar 4.38912173 

Varianza de la muestra 19.2643896 

Curtosis -1.38060077 

Coeficiente de asimetría 0.26478337 

Rango 12.56 

Mínimo 21.58 

Máximo 34.14 

Suma 440.45 

Cuenta 16 
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Gráfico N° 8: Distribución de la variable Margen EBITDA (%). 

 

 

4.2 Contraste de hipótesis  

 

La verificación de las hipótesis planteadas en esta investigación es un paso 

fundamental para determinar la existencia de relaciones significativas entre el 

gasto de capital y la rentabilidad financiera de Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L. En esta sección, se aplicarán técnicas estadísticas para 

evaluar si las inversiones en activos fijos han tenido un impacto positivo, 

negativo o nulo en los indicadores financieros clave, como el ROE, ROA, 

margen de beneficio neto y margen EBITDA. Mediante pruebas de 

correlación, modelos de regresión y otros métodos de análisis cuantitativo, se 

buscará confirmar o refutar las hipótesis formuladas, proporcionando así una 

base empírica que permita comprender cómo las decisiones de inversión han 

influido en la rentabilidad de la empresa a lo largo del período 2020 - 2023. 
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Comprobación de la hipótesis general:  

Existe una relación directa entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera 

de la empresa Corporación & Grupo empresarial E.I.R.L durante el periodo 

2020 - 2023. 

 

Tabla Nº 10: Correlación Spearman para la hipótesis general. 

Rho de Spearman 0.3025 

p-valué 0.0412 

N 16 

 

La comprobación de la hipótesis general plantea la existencia de una relación 

directa entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera de Corporación & 

Grupo Empresarial E.I.R.L durante el período 2020 - 2023. Para validar esta 

relación, se utilizó la correlación de Spearman, un método estadístico que 

mide la asociación entre dos variables sin asumir una relación lineal estricta, 

lo que resulta útil en contextos donde las relaciones pueden ser más 

complejas o no necesariamente proporcionales. 

 

El coeficiente de Spearman (Rho = 0.3025) indica una relación positiva 

moderadamente baja entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera. Esto 

significa que, en general, cuando la empresa ha aumentado su inversión en 

activos fijos, ha habido una tendencia a mejorar su rentabilidad, aunque la 

relación no es lo suficientemente fuerte como para considerarse determinante. 
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No obstante, el p-valor de 0.0412 es menor al umbral comúnmente aceptado 

de 0.05, lo que implica que la correlación encontrada es estadísticamente 

significativa y no se debe al azar. Dicho de otro modo, existe evidencia 

suficiente para respaldar la hipótesis de que el gasto de capital tiene un 

impacto en la rentabilidad financiera de la empresa. 

 

Desde una perspectiva teórica, esta relación tiene sentido, ya que una mayor 

inversión en infraestructura, maquinaria y tecnología puede traducirse en 

mayor eficiencia operativa, reducción de costos a largo plazo y mayor 

capacidad productiva, lo que, en teoría, debería impulsar los indicadores 

financieros. Sin embargo, el hecho de que la correlación no sea más alta 

sugiere que otros factores también influyen significativamente en la 

rentabilidad, como la gestión financiera, la estructura de costos, la demanda 

del mercado o incluso la coyuntura económica. Es posible que en algunos 

periodos la inversión en capital no haya generado beneficios inmediatos o que 

ciertos proyectos no hayan tenido el retorno esperado en el corto plazo. 

 

En términos prácticos, este resultado indica que, si bien el gasto de capital es 

un factor relevante para la rentabilidad, no es el único determinante, y su 

impacto puede depender del contexto en el que se realicen las inversiones. 

La empresa debe considerar otros elementos, como la calidad de la inversión, 

la eficiencia en la ejecución de los proyectos y la capacidad de convertir esas 

inversiones en ingresos sostenibles. En conclusión, la hipótesis general es 

respaldada por la evidencia estadística, pero con una correlación moderada, 

lo que sugiere que el gasto de capital influye en la rentabilidad, aunque no de 

manera exclusiva ni con una relación completamente proporcional. 
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Comprobación de la hipótesis especifica 1:  

Existe una relación directa entre el monto total de CapEx y el Retorno sobre 

los activos (ROA) de la empresa Corporación & Grupo empresarial E.I.R.L 

durante el periodo 2020 – 2023. 

 

Tabla Nº 11: Correlación Spearman para la hipótesis especifica 1. 

Rho de Spearman 0.1025 

p-valué 0.0386 

N 16 

 

La validación de la primera hipótesis específica busca determinar si existe una 

relación directa entre el monto total de CapEx y el Retorno sobre los Activos 

(ROA) en Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L durante el período 2020 - 

2023. Para ello, se utilizó la correlación de Spearman, una medida no 

paramétrica que permite evaluar la asociación entre variables sin asumir una 

relación estrictamente lineal. 

 

El resultado obtenido arroja un Rho de Spearman de 0.1025, lo que indica una 

correlación muy baja entre ambas variables. En términos estadísticos, esto 

sugiere que el nivel de inversión en capital no tiene un impacto significativo en 

la rentabilidad medida a través del ROA. Sin embargo, el p-valor de 0.0386 es 

menor a 0.05, lo que significa que la relación, aunque débil, es 
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estadísticamente significativa. Es decir, existe cierta asociación entre el gasto 

de capital y el rendimiento de los activos, pero su efecto es marginal. 

 

Desde una perspectiva teórica, esto podría explicarse por varios factores. En 

términos generales, un aumento en la inversión de capital debería traducirse 

en una mayor eficiencia productiva y, eventualmente, en una mejor utilización 

de los activos, lo que incrementaría el ROA. Sin embargo, en la práctica, las 

inversiones en capital suelen tener un efecto diferido en el tiempo, ya que los 

retornos sobre estos activos no se materializan de inmediato. Es posible que 

la empresa haya realizado inversiones en infraestructura o maquinaria que 

aún no han generado el nivel de ingresos esperado, lo que explicaría la baja 

correlación observada. 

 

Otra posible explicación radica en la estructura financiera y operativa de la 

empresa. Si bien el CapEx refleja la inversión en activos fijos, el ROA depende 

también de la eficiencia en la gestión de estos activos y de otros factores como 

costos operativos, ingresos netos y niveles de deuda. Si la empresa ha 

realizado inversiones poco rentables o ha enfrentado dificultades en la 

monetización de sus activos, esto podría haber limitado la mejora en el ROA, 

reduciendo la relación entre ambas variables. 

 

En términos prácticos, este resultado sugiere que la inversión en capital por 

sí sola no garantiza un aumento en la rentabilidad de los activos. La empresa 

debe evaluar no solo cuánto invierte, sino cómo y en qué lo hace, 

asegurándose de que cada inversión en activos fijos se traduzca en una mayor 

eficiencia y un uso más productivo de los recursos. En conclusión, aunque la 

hipótesis es respaldada desde el punto de vista estadístico por la significancia 
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del p-valor, el bajo coeficiente de correlación indica que el impacto del CapEx 

en el ROA es débil y que otros factores podrían estar desempeñando un papel 

más importante en la rentabilidad de los activos de la empresa. 

 

Comprobación de la hipótesis especifica 2:  

Existe una relación directa entre el CapEx como porcentaje de ventas y el 

Margen de Beneficio Neto de la empresa Corporación & Grupo empresarial 

E.I.R.L durante el periodo 2020 - 2023. 

 

Tabla Nº 12: Correlación Spearman para la hipótesis especifica 2. 

Rho de Spearman 0.3054 

p-valué 0.0418 

N 16 

 

La validación de esta hipótesis busca determinar si existe una relación directa 

entre el CapEx como porcentaje de ventas y el Margen de Beneficio Neto en 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L durante el período 2020 - 2023. 

Para ello, se empleó la correlación de Spearman, una técnica estadística que 

mide la relación entre variables sin necesidad de asumir una conexión lineal. 

 

El resultado obtenido muestra un Rho de Spearman de 0.3054, lo que indica 

una correlación positiva baja entre ambas variables. Esto significa que, 

aunque hay una tendencia en la que un mayor porcentaje de reinversión del 

CapEx sobre las ventas podría estar asociado a un aumento en el margen de 
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beneficio neto, la relación no es lo suficientemente fuerte como para 

considerarla determinante. Sin embargo, el p-valor de 0.0418, al ser menor a 

0.05, confirma que la correlación es estadísticamente significativa, lo que 

significa que no es un resultado aleatorio y que existe una asociación entre 

ambas variables en la empresa. 

 

Desde una perspectiva teórica, este resultado es coherente con la lógica 

financiera. En principio, una mayor inversión en activos productivos debería 

mejorar la eficiencia operativa y reducir costos en el largo plazo, lo que podría 

traducirse en un mejor margen de beneficio neto. Sin embargo, el hecho de 

que la correlación sea baja sugiere que esta relación no es inmediata ni 

directa. Es posible que las inversiones en CapEx no siempre se traduzcan en 

mejoras en la rentabilidad en el corto plazo, ya que algunos proyectos 

requieren tiempo para generar ingresos suficientes que compensen la 

inversión inicial. 

 

Otra posible explicación radica en la forma en que la empresa gestiona su 

estructura de costos. Un aumento en el CapEx como porcentaje de ventas 

puede significar que la empresa está destinando una mayor parte de sus 

ingresos a la expansión o modernización de activos, pero si al mismo tiempo 

no logra controlar otros costos operativos, el impacto en el margen de 

beneficio neto puede diluirse. Además, factores externos como fluctuaciones 

en los precios de los insumos, cambios en la demanda o estrategias 

comerciales pueden influir en el margen de beneficio neto de manera 

independiente al nivel de inversión en capital. 
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En términos prácticos, este resultado sugiere que la relación entre la 

reinversión del CapEx sobre las ventas y la rentabilidad neta no es automática 

ni lineal. La empresa puede mejorar su margen de beneficio neto con una 

estrategia de inversión bien planificada, pero esto dependerá de la calidad y 

eficiencia de la inversión, no solo del porcentaje destinado a CapEx. En 

conclusión, aunque la hipótesis es respaldada desde un punto de vista 

estadístico debido a la significancia del p-valor, la baja correlación indica que 

el impacto del CapEx como porcentaje de ventas en el margen de beneficio 

neto es limitado y que otros factores desempeñan un papel clave en la 

rentabilidad de la empresa. 

 

Comprobación de la hipótesis especifica 3:  

Existe una relación directa entre el gasto de capital y el Margen EBITDA de la 

empresa Corporación & Grupo empresarial E.I.R.L durante el periodo 2020 - 

2023. 

 

Tabla Nº 13: Correlación Spearman para la hipótesis especifica 3. 

Rho de Spearman 0.0889 

p-valué 0.0418 

N 16 

 

La validación de esta hipótesis busca determinar si el gasto de capital y el 

Margen EBITDA de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L tienen una 
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relación directa en el período 2020 - 2023. Para ello, se utilizó la correlación 

de Spearman, que permite medir la asociación entre dos variables sin asumir 

una relación lineal. 

 

El Rho de Spearman obtenido es 0.0889, lo que indica una correlación 

extremadamente baja, cercana a cero. Esto significa que, en términos 

estadísticos, el gasto de capital y el margen EBITDA prácticamente no tienen 

una relación significativa. Sin embargo, el p-valor de 0.0418, al ser menor a 

0.05, sugiere que la relación es estadísticamente significativa, es decir, la 

asociación detectada no es aleatoria. Aunque la correlación es débil, los datos 

sugieren que existe algún grado de conexión entre ambas variables, aunque 

este no sea fuerte ni determinante. 

 

Desde una perspectiva teórica, el gasto de capital debería tener un impacto 

positivo en el margen EBITDA, ya que la inversión en activos fijos y mejoras 

operativas suele generar mayor eficiencia productiva, reducción de costos a 

largo plazo y mejores economías de escala. No obstante, el hecho de que la 

correlación sea tan baja sugiere que otros factores están jugando un papel 

más relevante en la determinación del margen EBITDA de la empresa. 

 

Uno de los factores que podría explicar este resultado es el tiempo de 

maduración de las inversiones en capital. Muchas veces, los efectos positivos 

del CapEx no se reflejan inmediatamente en la rentabilidad operativa, sino que 

requieren varios periodos para generar un impacto real. Si la empresa ha 

realizado inversiones recientes o de largo plazo, es posible que su efecto en 

el EBITDA aún no sea visible en los datos analizados. 
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Otro aspecto clave es la gestión de los costos operativos. Un margen EBITDA 

alto no solo depende del nivel de inversión en activos, sino también de la 

eficiencia en la gestión de costos y gastos operacionales. Si bien la empresa 

ha invertido en activos fijos, si al mismo tiempo enfrenta incrementos en costos 

de producción, gastos administrativos o fluctuaciones en la demanda, el 

impacto del CapEx sobre el EBITDA puede diluirse. 

 

Desde un punto de vista financiero, este resultado indica que la empresa no 

puede depender exclusivamente del gasto de capital para mejorar su margen 

EBITDA. La rentabilidad operativa parece estar influenciada por otros factores 

más allá del nivel de inversión en activos, como la gestión de costos, la 

eficiencia en la producción y las condiciones del mercado. 
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CAPÍTULO V: DISCUSIÓN DE LOS RESULTADOS 

 

El análisis de los resultados obtenidos en esta investigación permite entender 

de manera integral la relación entre el gasto de capital y la rentabilidad 

financiera de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L durante el período 

2020 - 2023. A partir de los datos analizados y de la validación de las hipótesis, 

se evidencia que la inversión en activos fijos ha tenido un impacto en los 

indicadores financieros de la empresa, aunque no en todos los casos con la 

intensidad esperada. Estos hallazgos encuentran puntos de coincidencia con 

estudios previos, pero también presentan matices que reflejan la 

particularidad del contexto de la empresa analizada. 

Uno de los resultados más relevantes es la correlación positiva moderada 

entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera, con un Rho de Spearman 

de 0.3025 y un p-valor de 0.0412, lo que sugiere que existe una relación entre 

ambas variables, pero que esta no es totalmente determinante. Este hallazgo 

se alinea con la investigación realizada en 2022 sobre la Unidad Minera Toro 

Blanco 2-H, donde se concluyó que la inversión en CAPEX permitió aumentar 

la capacidad productiva y mejorar la rentabilidad. Sin embargo, a diferencia 

de ese estudio, donde el impacto fue altamente positivo y directo, en el caso 

de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L la relación entre inversión y 

rentabilidad parece estar influida por otros factores, como la eficiencia en la 

gestión operativa y financiera, lo que explica la moderada fuerza de 

correlación. 

Otro resultado clave es la débil relación entre el monto total de CapEx y el 

Retorno sobre los Activos (ROA), con un Rho de 0.1025 y un p-valor de 
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0.0386. A pesar de que el resultado es estadísticamente significativo, la baja 

correlación sugiere que el nivel de inversión en activos fijos no ha sido un 

factor determinante en la eficiencia con la que la empresa ha utilizado sus 

activos para generar beneficios. Esto contrasta con el estudio realizado en 

2021 en la empresa Serbalazo S.A.C., que demostró que una gestión eficiente 

del costo de capital puede impactar directamente la rentabilidad de las 

inversiones. En el caso de Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L, es 

posible que las inversiones realizadas no hayan generado retornos inmediatos 

o que la empresa no haya optimizado el uso de sus activos para maximizar su 

rendimiento. Esto plantea la necesidad de evaluar no solo cuánto se invierte 

en capital, sino cómo y en qué se invierte, asegurando que los activos 

adquiridos contribuyan efectivamente al crecimiento financiero de la empresa. 

El análisis del CapEx como porcentaje de ventas y su relación con el Margen 

de Beneficio Neto también arrojó resultados significativos, con un Rho de 

Spearman de 0.3054 y un p-valor de 0.0418. Esta correlación indica que, en 

cierta medida, un mayor nivel de reinversión en activos productivos puede 

estar asociado a una mejora en la rentabilidad neta de la empresa. Este 

resultado encuentra respaldo en la investigación sobre Serbalazo S.A.C., que 

concluyó que una gestión adecuada del costo de capital puede mejorar la 

rentabilidad. Sin embargo, el hecho de que la correlación sea moderada y no 

alta sugiere que la inversión en activos fijos no ha sido el único determinante 

del margen de beneficio neto, lo que coincide con los hallazgos de Agujetas 

Store (2021) y de la empresa agroquímica en Lima (2020), que evidenciaron 

que una mala administración de los recursos puede reducir la rentabilidad, 

independientemente de la cantidad invertida en activos. 
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Uno de los hallazgos más llamativos es la relación prácticamente nula entre 

el gasto de capital y el Margen EBITDA, con un Rho de 0.0889 y un p-valor 

de 0.0418. Aunque la relación es estadísticamente significativa, la correlación 

extremadamente baja indica que el nivel de inversión en capital prácticamente 

no ha influido en la rentabilidad operativa de la empresa. Esto sugiere que 

factores como la estructura de costos, la eficiencia operativa y la capacidad 

de generación de ingresos han tenido un peso mucho mayor en el margen 

EBITDA que la simple inversión en activos fijos. Este resultado se relaciona 

con la investigación sobre Agujetas Store (2021), que concluyó que una 

administración ineficiente del capital de trabajo puede reducir 

significativamente la rentabilidad de una empresa. En este caso, parece que 

la empresa ha destinado recursos a inversiones en activos sin que estas 

hayan logrado un impacto significativo en la rentabilidad operativa, lo que 

sugiere la necesidad de una revisión más profunda de la estrategia de 

inversión. 

Desde una perspectiva global, estos resultados refuerzan la idea de que el 

gasto de capital puede ser un factor relevante para la rentabilidad, pero no es 

el único ni el más determinante. Si bien existe evidencia de que la inversión 

en activos fijos puede contribuir a la mejora de ciertos indicadores financieros, 

la relación no es lineal ni automática. Esto concuerda con la literatura previa, 

que enfatiza que la rentabilidad de una empresa no solo depende de cuánto 

invierte, sino de cómo gestiona sus recursos, optimiza su estructura financiera 

y administra sus costos operativos. 

En términos prácticos, estos hallazgos sugieren que Corporación & Grupo 

Empresarial E.I.R.L debe adoptar un enfoque más estratégico en la 
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planificación de sus inversiones en capital. No basta con destinar un 

porcentaje de las ventas a nuevas adquisiciones de activos si estos no están 

alineados con una estrategia clara de rentabilidad. Es crucial que la empresa 

evalúe el retorno de cada inversión en términos de eficiencia operativa y 

generación de ingresos, asegurando que el capital invertido tenga un impacto 

real en la mejora de sus indicadores financieros. 
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CAPÍTULO VI: CONCLUSIONES 

 

Los resultados obtenidos en esta investigación permiten concluir que existe 

una relación positiva entre el gasto de capital y la rentabilidad financiera de 

Corporación & Grupo Empresarial E.I.R.L durante el período 2020 - 2023, 

aunque esta relación no es completamente determinante. La comprobación 

de la hipótesis general mostró un Rho de Spearman de 0.3025 con un p-valor 

de 0.0412, lo que indica que, si bien el gasto de capital ha tenido una influencia 

sobre la rentabilidad, este impacto no ha sido lo suficientemente fuerte como 

para considerarse el único factor responsable del desempeño financiero de la 

empresa. Este hallazgo sugiere que la inversión en activos fijos puede 

contribuir a mejorar la rentabilidad, pero su efectividad depende de otros 

factores como la eficiencia en la administración operativa y financiera. 

En relación con la primera hipótesis específica, la investigación encontró que 

el monto total de CapEx tiene una relación muy baja con el Retorno sobre los 

Activos (ROA), con un Rho de 0.1025 y un p-valor de 0.0386. Esto significa 

que la inversión en activos fijos no ha sido un determinante clave en la 

eficiencia con la que la empresa ha utilizado sus activos para generar 

beneficios. En términos teóricos, esto puede explicarse por la naturaleza del 

gasto de capital, que no siempre genera retornos inmediatos y puede requerir 

un tiempo de maduración para reflejarse en una mejora de la rentabilidad. 

Además, este resultado sugiere que la empresa debe evaluar no solo el monto 

total de sus inversiones, sino también la calidad de las mismas y su alineación 

con los objetivos estratégicos de generación de valor. 
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Respecto a la segunda hipótesis específica, se encontró una correlación 

moderada entre el CapEx como porcentaje de ventas y el Margen de Beneficio 

Neto, con un Rho de Spearman de 0.3054 y un p-valor de 0.0418. Esto indica 

que la proporción de ingresos reinvertida en activos fijos ha tenido cierta 

influencia en la rentabilidad neta de la empresa, aunque no de manera 

completamente determinante. Este hallazgo refuerza la idea de que las 

inversiones en activos pueden mejorar la rentabilidad si se gestionan de 

manera eficiente y están respaldadas por una adecuada estrategia operativa 

y financiera. Sin embargo, la moderación en la relación encontrada sugiere 

que la rentabilidad neta también está influenciada por otros factores, como la 

estructura de costos, la eficiencia operativa y la gestión del flujo de caja. 

Por otro lado, la tercera hipótesis específica, que planteaba una relación entre 

el gasto de capital y el Margen EBITDA, fue validada con un Rho de 0.0889 y 

un p-valor de 0.0418. Aunque la relación es estadísticamente significativa, el 

coeficiente de correlación es extremadamente bajo, lo que indica que el 

impacto del gasto de capital en la rentabilidad operativa ha sido mínimo. Este 

resultado sugiere que el desempeño operativo de la empresa no ha estado 

fuertemente vinculado con el nivel de inversión en activos, sino que ha 

dependido en mayor medida de la gestión de costos y la eficiencia productiva. 

Es posible que las inversiones en capital realizadas durante el período 

analizado no hayan generado beneficios operativos inmediatos o que no se 

hayan traducido en una reducción significativa de costos. 

En términos generales, los hallazgos de esta investigación indican que el 

gasto de capital puede ser un factor relevante para la rentabilidad, pero no es 

el único ni el más influyente. La rentabilidad financiera de Corporación & 
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Grupo Empresarial E.I.R.L ha estado determinada por una combinación de 

factores, entre los que se incluyen la gestión de costos, la eficiencia en el uso 

de los activos y la estructura de financiamiento. Si bien existe evidencia de 

que la inversión en activos fijos puede contribuir a mejorar ciertos indicadores 

financieros, la relación no es automática ni proporcional. Esto refuerza la idea 

de que la empresa debe evaluar cuidadosamente sus decisiones de inversión, 

asegurándose de que cada gasto en capital esté alineado con una estrategia 

clara de crecimiento y sostenibilidad financiera. 

En conclusión, la investigación confirma que el gasto de capital influye en la 

rentabilidad financiera de la empresa, pero su impacto depende en gran 

medida de cómo se gestionan los recursos y qué tan eficiente es la empresa 

en transformar esas inversiones en mayores ingresos y menores costos. La 

empresa debe considerar que no basta con aumentar el nivel de inversión en 

activos, sino que es fundamental asegurar que estas inversiones generen 

retornos reales y sostenibles en el tiempo. Estos hallazgos proporcionan un 

marco para futuras investigaciones y para la toma de decisiones estratégicas 

dentro de la empresa, enfatizando la necesidad de un enfoque integral que 

combine una planificación de inversión sólida con una gestión eficiente de 

costos y una optimización de la rentabilidad operativa. 
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CAPÍTULO VII: RECOMENDACIONES 

 

Dado que la investigación ha demostrado que el gasto de capital influye en la 

rentabilidad financiera, pero con un impacto moderado y condicionado por la 

eficiencia en la gestión operativa y financiera, es fundamental que la empresa 

adopte estrategias que optimicen sus inversiones en activos. Las siguientes 

recomendaciones se basan en los hallazgos obtenidos y buscan proporcionar 

lineamientos que permitan mejorar la planificación del gasto de capital, 

maximizando su impacto en la rentabilidad. 

 

➢ Como se concluyó que la relación entre el gasto de capital y la 

rentabilidad financiera es positiva pero no determinante, la empresa 

debe implementar un sistema de evaluación de inversiones basado 

en indicadores de rentabilidad y riesgo, asegurándose de que cada 

adquisición de activos genere beneficios medibles a mediano y 

largo plazo. Esto permitirá evitar inversiones innecesarias o de bajo 

impacto en la rentabilidad global de la empresa. 

➢ Dado que el estudio evidenció una baja relación entre el monto total 

de CapEx y el ROA, se recomienda que la empresa realice un 

análisis detallado de la eficiencia en el uso de sus activos. No se 

trata solo de invertir en infraestructura o equipamiento, sino de 

garantizar que estos recursos sean utilizados de manera óptima 

para mejorar la productividad y la eficiencia operativa. 

➢ En relación con la correlación moderada entre el CapEx como 

porcentaje de ventas y el Margen de Beneficio Neto, la empresa 

debe establecer estrategias de reinversión alineadas con sus flujos 



79 
 

de ingresos, evitando comprometer su liquidez. Es recomendable 

definir un porcentaje de reinversión en activos que garantice un 

equilibrio entre crecimiento y estabilidad financiera, asegurando 

que la inversión en CapEx no afecte la operatividad de corto plazo. 

➢ Dado que la relación entre el gasto de capital y el Margen EBITDA 

fue extremadamente baja, es crucial que la empresa fortalezca su 

estrategia de reducción de costos y optimización operativa, 

asegurando que las inversiones en activos realmente se traduzcan 

en mejoras en la rentabilidad operativa. No basta con invertir más 

en capital; es necesario garantizar que cada inversión contribuya 

directamente a la generación de ingresos y eficiencia operativa. 
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ANEXOS



 
 

1. Matriz de consistencia 

 
Título de la 

investigación 

Problema de investigación Objetivos de la investigación Hipótesis Tipo de diseño de 

estudio 

Población de estudio 

y procesamiento 

Instrumento de 

recolección 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

RELACIÓN 

ENTRE EL 

GASTO DE 

CAPITAL Y 

RENTABILIDAD 

FINANCIERA DE 

LA EMPRESA 

CORPORACIÓN 

& GRUPO 

EMPRESARIAL 

E.I.R.L DURANTE 

EL  

PERIODO 2020 - 

2023. 

General 

 

¿Cuál es la relación entre el 

gasto de capital y la 

rentabilidad financiera de la 

empresa Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023? 

General 

 

Determinar la relación entre el 

gasto de capital y la rentabilidad 

financiera de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023. 

General 

 

Existe una relación directa entre 

el gasto de capital y la 

rentabilidad financiera de la 

empresa Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023. 

Tipo de 

investigación. 

 

No experimental por 

su naturaleza, y 

cuantitativa por su 

nivel de explicación. 

Población. 

 

La población y muestra 

de estudio también 

estará conformada por 

un total de 16 datos 

estadísticos 

trimestrales. 

 

 

 

 

Ficha de 

registros de 

datos. 

Específicos 

 

1. ¿Cuál es la relación entre el 

monto total de CapEx y el 

Retorno sobre los activos 

(ROA) de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 – 2023?  

2. ¿Cuál es la relación 

entre el CapEx como 

porcentaje de ventas y el 

Margen de Beneficio Neto de la 

empresa Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023? 

3. ¿Cuál es la relación 

entre el gasto de capital y el 

Margen EBITDA de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023? 

Específicos 

 

1. Determinar la relación 

entre el monto total de CapEx y 

el Retorno sobre los activos 

(ROA) de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 – 2023. 

2. Determinar la relación 

entre el CapEx como porcentaje 

de ventas y el Margen de 

Beneficio Neto de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023. 

3. Determinar la relación 

entre el gasto de capital y el 

Margen EBITDA de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023. 

Específicas 

 

1. Existe una relación 

directa entre el monto total de 

CapEx y el Retorno sobre los 

activos (ROA) de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 – 2023. 

2. Existe una relación 

directa entre el CapEx como 

porcentaje de ventas y el Margen 

de Beneficio Neto de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023. 

3. Existe una relación 

directa entre el gasto de capital y 

el Margen EBITDA de la empresa 

Corporación & Grupo 

empresarial E.I.R.L durante el 

periodo 2020 - 2023. 

Diseño de 

investigación. 

 

Correlacional. 

Procesamiento 

 

⮚ La información 

recopilada será 

procesada con la 

hoja de cálculo 

Excel. 

⮚ Se calculará el 

Coeficiente de 

Correlación.  

⮚ Se elaborará el 

Informe Final de 

Tesis para su 

sustentación. 

 



 
 

2. Instrumento de Recolección de Datos. 

 

Ficha de registro de datos. 
 

Periodo 

Gasto de capital (CapEx) Rentabilidad  

Monto 
Total de 
CapEx. 

CapEx como 
Porcentaje de 

Ventas. 

CapEx por 
Unidad de 

Producción. 

CapEx por 
Activo Fijo 

Retorno sobre el 
Capital (ROE). 

Retorno 
sobre Activos 

(ROA). 

Margen de 
Beneficio 

Neto. 

Margen de 
EBITDA 

2020-T1         

2020-T2         

2020-T3         

2020-T4         

2021-T1         

2021-T2         

2021-T3         

2021-T4         

2022-T1         

2022-T2         

2022-T3         

2022-T4         

2023-T1         

2023-T2         

2023-T3         

2023-T4         
 

Fuente: BCRP. 

Elaboración: Propia. 

 


